Rozdzial 1. Uwagi wstepne

»Przyrzeczenie wywoluje zaufanie do moich
przyszlych dziatan, nie za$ tylko do mojej obec-
nej szczeroéci”

Charles Fried, Contract as Promise, 1981, s. 11

Prawo cywilne jako prawo zycia codziennego ma za zadanie stworzy¢ od-
powiednie reguly oraz zasady dla funkcjonowania calego spofeczenstwa jak
i systemu ekonomicznego, na ktérym opiera sie dane spoleczenstwo. Prawo
kontraktéw - jako szczegdlna gataz prawa cywilnego regulujaca stosunki zobo-
wigzaniowe — ma przede wszystkim stworzy¢ ramy dla wymiany débr i ustug
w danej gospodarce. Jest ono wiec jednym z najwazniejszych elementéw go-
spodarki zapewniajacym sprawno$¢ i efektywnos¢ jej funkcjonowania. Z jednej
strony okresla ono wiec zasady funkcjonowania obrotu gospodarczego, z dru-
giej natomiast daje jego uczestnikom narzedzia, aby wiasne stosunki ukfadali
w sposdb jak najbardziej efektywny!. Kontrakt jest sam w sobie coraz czeéciej
postrzegany jako instrument regulacji i kreowania rynku.

Wolnos¢ gospodarcza, a w jej ramach swoboda uméw, oprécz niekwestiono-
wanych zalet niosg niestety ze sobg réwniez i ryzyka — nie tylko te ekonomiczne,
lecz takze i jurydyczne. Nieumiejetne korzystanie z dostepnych instrumentéw
prawnych moze zachwia¢ bezpieczefistwem obrotu na poziomie danego stosun-
ku zobowigzaniowego. Stad tez wynika potrzeba doglebnej znajomosci instytu-
cji prawa kontraktéw, ktére stuza do optymalnego uksztaltowania stosunkéw
prawnych w sposdb zapewniajacy efektywne, ale i zarazem bezpieczne ich funk-
cjonowanie. Znajomos¢ i rozumienie charakteru prawnego okreslonych instytu-
¢ji prawa kontraktow jest zatem elementarnym wymogiem, aby sprawnie poru-
sza¢ sie we wspolczesnej rzeczywistosci gospodarcze;.

Dzisiejsza gospodarka wolnorynkowa narzuca pewne standardy w za-
kresie obrotu handlowego i jego ramy. Owe potrzeby juz od dawna inicjowa-
ty préby ujednolicenia prawa kontraktéw, podejmowane przede wszystkim

! M. Friedman, Kapitalizm i wolno$¢, Gliwice 2008, s. 47 ,,...dobrze funkcjonujacy model spole-
czenstwa zorganizowanego wokot dobrowolnej wymiany dobr to wolna, prywatna i aktywna gospo-
darka wymiany, ktérag my nazywamy kapitalizmem konkurencyjnym’.



Rozdziat 1. Uwagi wstepne

w zakresie nienormatywnych modelowych rozwigzan o charakterze soft law.
Skutkiem tego byly m.in. prace toczace si¢ na forum Miedzynarodowego
Instytutu Unifikacji Prawa Prywatnego — UNIDROIT (Institut International
pour P'Unifaction du Droit Prive), ktore zostaly uwienczone powstaniem w roku
1994 Zasad Miedzynarodowych Kontraktéw Handlowych UNIDROIT be-
dacych wzorowym rozwigzaniem dla miedzynarodowego prawa kontraktow.
Niezaleznie od powyzszych prac réwniez w ramach Unii Europejskiej powstala
w 1982 r. Komisja do spraw Europejskiego Prawa Kontraktow, ktéra opracowy-
wala Zasady Europejskiego Prawa Kontraktow (Principles of European Contract
Law). Kolejnym krokiem ku unifikacji instytucji prawa cywilnego byla inicja-
tywa instytucji europejskich, w konsekwencji ktorej zostal opracowany Projekt
Wspélnej Ramy Odniesient (Draft Common Frame of Reference — DCFR?).
Celem wszystkich tych inicjatyw bylo stworzenie zbioru zasad i instytucji
prawnych, ktére moga stanowi¢ odniesienie dla ustawodawcéw — zaréwno na-
rodowych, jak i europejskiego — oraz dla sadéw, w szczegolnosci arbitrazowych,
w przypadku poszukiwania czy tez odwotywania sie do najbardziej optymalne-
go rozwiazania danej instytucji prawnej. Posrednim celem jest rowniez ujedno-
licenie regul prawnych w zakresie réznych jurysdykeji, co poprawia pewnosé
obrotu oraz zapewnia jednolite reguly funkcjonowania przedsiebiorcéw w roz-
nych systemach. Inicjatywy te w konsekwencji majg prowadzi¢ do stopniowej
harmonizacji instytucji prawa prywatnego oraz wypracowania modelowego
aktu prawa prywatnego, jakim ma by¢ Europejski Kodeks Cywilny. Koncepcja
ostatecznego ksztaltu i charakteru prawnego tej instytucji jest wcigz dyskuto-
wana, niemniej jednak juz dzisiaj nalezy doceni¢ wktad wszystkich oséb oraz
organdéw zaangazowanych w stworzenie uniwersalnych i najefektywniejszych
rozwigzan prawnych w zakresie konkretnych instytucji prawa cywilnego w po-
staci Europejskiego Kodeksu Cywilnego. Warto podkresli¢, iz same strony moga
réwniez inkorporowa¢ omoéwione powyzej zbiory regul prawnych do swoich
kontraktéw na zasadzie swobody umoéw (co zostanie oméwione dalej w roz-
dziale 5). Tworzenie ujednoliconego systemu regul efektywnych pod wzgledem
ekonomicznym moze zdecydowanie zmniejszy¢ koszty transakcyjne® dotycza-
ce nawigzywania stosunkéw obligacyjnych poprzez dostarczenie optymalnych

2 Projekt powstal w 2008 r. przy wspolpracy tzw. Acquis Group oraz Study Group on a E uro-
pean Civil Code, wspélfinansowanej ze $srodkéw Komisji Europejskiej; dostepny pod adresem:
http://ec.europa.eu/justice/policies/civil/docs/dcfr_outline_edition_en.pdf.

3 Koszty transakcyjne sg to koszty, jakie ponosza strony umowy w zwiazku z jej zawarciem i re-
alizacjg. Sg to m.in. koszty porad prawnych, zdobycia informacji niezbednych do zawarcia umowy,
komunikacji miedzy stronami, koszty wynikajace z wieloéci stron i koniecznosci skoordynowania
ich dziatan, koszty wynikajace stad, Ze umowa jest niestandardowa czy stad, ze uprawnienia stron
nie sg jasno okreslone i trzeba je dopiero precyzyjnie zdefiniowa¢.
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postanowien dyspozytywnych, dzieki czemu strony nie bedg musialy juz traci¢
czasu na zbedne negocjacje konkretnych instytucji prawnych. Ten sam efekt za-
pewniajg procesy konwergencji obrotu gospodarczego w ramach réznych jurys-
dykcji prawnych, o czym ponize;j.

Zmieniajace si¢ realia zycia, globalizacja gospodarki oraz przenikanie si¢ po-
miedzy panstwami wszelkich aspektow wspolczesnego zycia sprawiaja, iz row-
niez prawo kontraktow sie zmienia i caly czas ewoluuje. Postepujaca wymiana
prowadzi do rozpowszechniania sie specyficznych dla danego kregu kulturowe-
go i jego systemu prawnego postanowien umownych. W praktyce obrotu spo-
tykamy coraz to nowe instytucje, ktdre sa przenoszone na polski grunt prawny
z obcych systeméw, ktorych konstrukcja oraz charakter prawny sa odmienne
od naszych krajowych. Zjawisko to zostalo wymuszone w zdecydowanie duzo
wiekszym stopniu poprzez potrzeby obrotu gospodarczego anizeli jakiekolwiek
inicjatywy instytucjonalne. Wiele instytucji prawnych zostalo ,przeszczepio-
nych” do polskiej praktyki obrotu z systeméw common law, co bylo skutkiem
coraz powszechniejszego korzystania ze wzordéw anglosaskich. Proces ten roz-
poczal si¢ w latach 90. XX w., gdzie wraz z naplywem inwestycji zagranicznych
zaczeto stosowac obce wzory kontraktow oraz zaczely powstawac filie miedzy-
narodowych kancelarii prawnych, ktére zapewnialy obstuge owych inwesty-
¢ji. Skutkiem tego bylo ,przesigkniecie” polskiej praktyki kontraktowej wzor-
cami anglosaskimi, ktore sukcesywnie zdobywaly coraz wieksza popularnos¢.
Podobng sytuacje mozna réwniez zaobserwowac na gruncie wiekszoséci krajow,
ktére uczestnicza w migedzynarodowej wymianie handlowej.

Powyzsze ujednolicenie z pewno$cig niesie ze sobg wiele korzysci, ulatwiajac
owa wymiane poprzez korzystanie z podobnych instytucji prawnych oraz obni-
zenie kosztow transakcyjnych?. Z drugiej jednak strony proces ten niesie za sobg
réwniez pewne niebezpieczenstwo — przede wszystkim dotyczy to niedostoso-
wania przejetych konstrukcji prawnych do ram polskiego systemu prawnego,
co powoduje, iz nie wywoluja one tych samych skutkéw co na gruncie macierzy-
stych systeméw prawnych. Dodatkowo niezrozumienie niektérych konstrukeji
moze czesto prowadzi¢ do wielu nieporozumien, bledéw i wypaczen. Czesto bo-
wiem owe zapozyczenia odbywaja si¢ bez wiekszej refleksji nad skutkami, jakie

4W przypadku kosztow transakeyjnych chodzi mianowicie o to, azeby stronom uczestniczacym
w wymianie dostepne byly okreslone instytucje — skrojone na ich potrzeby. Jako najprostszy przyktad
takiej instytucji mozna podac¢ standaryzacje systemu miar i wag, gdzie strony korzystajg z wypracowa-
nego juz systemu. Taka uwaga moze wydawac sie dzisiaj banalna, ale tylko dlatego ze przywyklismy
do nich i traktujemy je jako oczywiste. Takie regulacje mialy jednak istotne znaczenie dla obnizenia
kosztéw transakcyjnych. Pafistwo (lub tez réznego rodzaju organizacje) sankcjonuja wiec okreslone
systemy reguty (np. prawo modelowe, przepisy dotyczace bezpieczenstwa zywnosci, regulacje dotyczace
platnodci itp.), ktére czynig relacje migdzy stronami transakeji bardziej przejrzystymi, obnizaja ryzyko
popetnienia btedu, zmniejszajg koszty zawarcia takiej transakcji i lepiej chronig prawa stron.
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dana konstrukcja prawna moze wywolywaé na gruncie prawa polskiego. Warto
zatem zastanowi¢ si¢ nad charakterem prawnych owych nowych instytucji pra-
wa kontraktow, z ktorych coraz czesciej korzystaja strony na gruncie prawa pol-
skiego.

Zwolennicy szerokiego czerpania z obcych ustawodawstw argumentuja, iz
mozliwo$¢ korzystania z owych instytucji prawa kontraktéw wynika z zasady
swobody kontraktowania, natomiast uzasadnieniem aksjologicznym do siega-
nia po obce wzorce jest czesto stwierdzenie, iz polski system nie zapewnia wy-
starczajacej ochrony obrotu gospodarczego. Zasadnos¢ takich kategorycznych
sadow bywa rézna. Czesto bowiem dane instytucje maja na gruncie macierzy-
stych systemow glebokie uzasadnienie ze wzgledu na systematyke tego systemu,
natomiast na gruncie polskiego systemu takie kopiowanie nie wnosi zadnej war-
to$ci dodanej. Wynika to z faktu, iz sam system zapewnia ochrone tych samych
interesow, ktore sa przedmiotem owych obcych klauzul, badz tez inne instytucje
dostepne na zasadzie swobody uméw zapewniajg podobny efekt.

Nalezy zwrdci¢ uwage na jeszcze jeden wazny aspekt omawianego tutaj zja-
wiska. Otoz najczesciej korzysta si¢ przy zapozyczaniu z instytucji tych syste-
mow, w ramach ktorych prawo kontraktéw nie jest skodyfikowane (systemy
common law). W tych systemach brak uregulowania danej kwestii w taczacym
strony kontrakcie powoduje, iz dane zagadnienie w ogéle nie jest uregulowane
w ramach danego stosunku badz tez stosuje si¢ wowczas unormowanie oparte
na precedensie. Wowczas strony naturalnie beda dazyty do mozliwie najpel-
niejszego uregulowania danego zagadnienia. W przypadku natomiast syste-
mow skodyfikowanych nie ma takiej potrzeby, a tworzenie bytéw prawnych
ponad potrzebe moze prowadzi¢ wrecz do zbednych niejasnosci i watpliwosci
co do wiasciwej tresci danego stosunku prawnego. Szczegdlnie negatywnie na-
lezy oceni¢ stosowanie prostych kalk jezykowych (tzw. template clauses), ktore
nie wnosza zadnej wartosci merytorycznej do danego kontraktu, a czesto nie-
potrzebnie moga nastepczo budzi¢ watpliwosci co do tego, co wlasciwie strony
chcialy uregulowa¢ poprzez wprowadzenie tego typu postanowien.

Opisane powyzej zjawiska powoduja, iz obserwujemy dzisiaj na gruncie
prawa polskiego nowy system instytucji prawa kontraktéw in statu nascendi.
Niniejsze opracowanie ma za zadanie przedstawi¢ i podda¢ ocenie najwazniej-
sze instytucje owego wspodlczesnego prawa kontraktow, ktore coraz czesciej wy-
stepuja w polskim obrocie gospodarczym. Wybdr omawianych instytucji byt
dokonywany z jednej strony w oparciu o kryterium czestotliwosci wystepowa-
nia owej konstrukcji w praktyce obrotu oraz okoliczno$ci, czy dana instytucja
ma juz ugruntowang praktyke w realiach polskiego obrotu prawnego. Z dru-
giej strony autor staral si¢ zaprezentowac¢ instytucje, ktérych charakter prawny
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nie zostal jeszcze jednoznacznie i ostatecznie rozstrzygniety, a ktore tym samym
wymagaja poglebionych badan.

Niezaleznie od powyzszego rozwazania beda dotyczyly ponadto instytucji,
ktore sg juz znane i kompleksowo uregulowane, ale ktére maja jednoczesnie
w opinii autora istotne znaczenie dla konstrukcji wspotczesnego systemu pra-
wa kontraktow. Zostang réwniez oméwione w zarysie najwazniejsze kwestie do-
tyczace ekonomii prawa kontraktéw, jak réwniez jednej z zasadniczych zalozen
w tym kontekscie prawa kontraktéw — a mianowicie réwnosci stron.
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»Kazdy, kto proponuje drugiemu jakis inte-
res, postepuje w ten sposob. Daj mi to, czego ja
chce, a otrzymasz to, czego ty chcesz: oto zna-
czenie kazdej takiej propozycji, i to jest wlasnie
sposob, w jaki otrzymujemy nawzajem od siebie
wieksza czes¢ ustug, ktérych potrzebujemy. Nie
od przychylnosci rzeznika, piwowara czy pieka-
rza oczekujemy naszego obiadu, ale od ich dba-
tosci o wlasny interes”

Adam Smith, Badania nad naturg i przyczy-
nami bogactwa narodéw, Warszawa 2003

Ekonomia i prawo sg ze soba immanentnie powigzane. W szczegoélnosci zas
prawo kontraktéw jest emanacja swobdd gospodarczych, poniewaz kontrakt
jest nie tylko elementarnym narzedziem ksztattowania relacji miedzyludzkich,
lecz stuzy rowniez alokacji dobr w spoleczenstwie. Z tego tez powodu prawidlo-
wo funkcjonujagca gospodarka wolnorynkowa nie moze obejs¢ sie bez efektyw-
nych regulacji prawnych dotyczacych wymiany handlowej oraz sprawnie funk-
cjonujacego aparatu sadowego zapewniajacego bezpieczenstwo owej wymiany.
Celem prawa prywatnego, a w szczegélnosci prawa kontraktow, jest zabezpie-
czenie intereséw uczestnikow obrotu gospodarczego, tak aby z jednej strony
ten obrot przebiegal mozliwie najbardziej sprawnie, z drugiej za$ aby interesy
(w szczegolnosci te ekonomiczne) byly odpowiednio chronione. Ilustruje to do-
brze sformulowanie R. Theringa, ktéry zauwazyl ze: ,,Pojecie prawa konstytuuja
dwa momenty: substancjonalny, w ktérym tkwi jego cel praktyczny, a miano-
wicie uzytecznos¢, korzysé, zysk, ktére musza by¢ zabezpieczone przez prawo,
i formalny, ktéry w stosunku do tego celu jest tylko $rodkiem, a mianowicie:
ochrona prawa, skarga. Pierwszy - to jadro (Kern) prawa, drugi - to ochraniaja-
ca je skorupa (Schale). (...) Pojecie prawa opiera sie (...) na prawnym zabezpie-
czeniu korzysci, prawa - to prawnie chronione interesy”. W przypadku prawa

°R. Ihering, Geist des rémischen Recht, cz. I1I, Leipzig 1865, s. 316-317.
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kontraktéw elementem substancjalnym (jadrem tej galezi prawa) jest caty system
wymiany ekonomicznej, ktéry wymaga odpowiedniego narzedzia zapewniajace-
go mozliwie najefektywniejsze z punktu widzenia ekonomicznego, najbezpiecz-
niejsze oraz przejrzyste reguly owej wymiany (element formalny). Kontrakt
jest przejawem wolnej, swobodnej i zgodnej woli stron go zawierajacych, w ktd-
rym strony okreslaja jego przedmiot oraz wzajemne prawa i obowigzki oraz
za pomoca ktorego dokonujag przedmiotowej wymiany dobr w spoteczenstwie.
Jest on zatem formalnym narzedziem stuzacym realizacji i urzeczywistnianiu
zasad ekonomii.

Truizmem byloby stwierdzenie, iz kazdy zaséb dobr w danej gospodarce
jest ograniczony - niemniej jednak fakt ten determinuje stosunki i zachowania
wystepujace w spoleczenstwie oraz motywuje kazdego z uczestnikéw wymiany
gospodarczej do wigkszego wysitku w celu osiagniecia swoich partykularnych
celow. Jest on gtéwnym ,katalizatorem” dzialan poszczegdlnych jednostek wpty-
wajacym na ich pobudki i zachowania. Zalozenie o ograniczonej liczbie débr
najlepiej obrazujg stowa znanego studenta London School of Economics — Micka
Jaggera, ktory skonstatowal: You can’t always get what you want (nie zawsze mo-
zesz dostac to, czego chcesz). Ekonomia za$ w konsekwencji powyzszych zalo-
zen jest nauka, ktéra ma za cel badanie ludzkiego zachowania jako zalezno$ci
miedzy celami kazdego z podmiotéw a ograniczonymi $rodkami, ktore maja al-
ternatywne zastosowanie. Z punktu widzenia ekonomii kazdy z nas jest homo
oeconomicus® dazagcym w swoich dzialaniach do optymalizacji wlasnych wybo-
réw w kazdej dziedzinie swojej aktywnosci - tj. wybiera takie dziatania, kto-
re maksymalizuja jego funkcje uzytecznosci. Jezeli zaakceptujemy to zalozenie
- wowczas duzo latwiej bedzie nam zrozumie¢ wymagania stawiane prawu kon-
traktéw oraz pozwoli nam to uksztaltowaé jego optymalng strukture, zarow-
no w ujeciu globalnym w odniesieniu do calego systemu prawa kontraktdow,
jak 1 w odniesieniu do rozwiazan kazdego pojedynczego kontraktu. Kontrakt
jest podstawowym instrumentem prawnym, za ktérego pomoca jednostki daza
do zaspokojenia swoich potrzeb.

Prawo kontraktéw jest zatem odzwierciedleniem swoistego rodzaju gry in-
teresow i ryzyk. Chodzi o to, azeby efekt koncowy tej gry - czyli uksztattowa-
ny kontrakt - byt efektywny ekonomicznie oraz w petni oddawal intencje stron.
Sposdb funkcjonowania gospodarki wolnorynkowej bazuje na podstawowym
zalozeniu, ze zawarcie transakeji o charakterze ekonomicznym jest korzystne

6 Zdarza sig, ze pojecie homo oeconomicus jest przeciwstawiane pojeciu homo moralis, co w opinii
autora jest btednym pogladem, bowiem bazuje na zatozeniu, iz podziat ten jest wylacznie dychoto-
miczny i przeciwstawny. W opinii autora natomiast pojecie homo moralis nie jest przeciwienstwem
homo oeconomicus, poniewaz pojecia te moga sie pokrywac i fakt, iz ktos kieruje sie swoim dobrem
(nawet mierzonym w kategoriach ekonomicznych), nie przekrela faktu, iz postepuje niemoralnie.
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dla obydwu stron. W innym razie nie mieliby§my do czynienia w tym przypad-
ku z dobrowolng, ale wymuszong wymiang, ktéra wypacza wszelkie mechani-
zmy funkcjonowania gospodarki. Wolno$¢ gospodarcza jest wiec nierozerwal-
nie powigzana z zasada swobody kontraktowania - innymi stowy, wolny rynek
nie moze istnie¢ bez zasady swobody kontraktowania, co juz niejednokrotnie
zostato empirycznie udowodnione w historii ekonomicznego rozwoju $wiata.

Ze ,,zdrowymi” relacjami gospodarczymi i prawidlowo funkcjonujacym pra-
wem kontraktéw mamy do czynienia pod warunkiem, Ze obie strony negocju-
ja ze soba dobrowolnie i dysponuja pelng informacja. W glebszym sensie cho-
dzi réwniez o to, zeby obie strony ,wygraly” — aby kazda z nich widziala korzys¢
z zawarcia danego kontraktu. Tylko korzys¢ i pewno$¢ jej otrzymania — tudziez
mozliwo$¢ jej wyegzekwowania — jest najlepszym gwarantem wykonania dane-
go kontraktu zgodnie z jego postanowieniami. Im ta korzy$¢ bedzie mniejsza —
tudziez im mniejsza bedzie pewno$¢ jej otrzymania lub wyegzekwowania — tym
motywacja stron do dobrowolnego i uczciwego wykonania danego kontraktu
bedzie réwniez mniejsza. Powyzsze zalozenie powinno znalez¢ swoje odzwier-
ciedlenie w prawie kontraktéw i jego rozwigzaniach, jak réwniez w systemie eg-
zekwowania skutecznie zaciagnietych zobowigzan.

Z punktu widzenia stron danej umowy ekonomia kontraktu sprowadza sie
do dwoch zasadniczych kwestii. Pierwsza to zbidr regul obowiazujacych w ra-
mach danego systemu prawa kontraktéw regulujacy catosciowo kwestie ,,zycia”
danego kontraktu (ekonomia kontraktu sensu stricto) - tj. od negocjacji, poprzez
zawarcie kontraktu, system norm regulujacych prawa i obowiazki, skofczywszy
wreszcie na skutkach niewykonania lub nienalezytego wykonania postanowien
danego kontraktu przez strony. Drugim, istotnym zagadnieniem, jest kwestia
funkcjonowania wymiaru sprawiedliwosci w celu egzekwowania praw i obo-
wigzkéw wynikajacych ze stosunkéw obligacyjnych (ekonomia kontraktu sen-
su largo — kontekst systemu). Owe dwa aspekty sg rownie wazne i aby zapewni¢
wiasciwe warunki funkcjonowania gospodarki wolnorynkowej muszg zostac za-
gwarantowane przez panstwo. Im wigksze beda ich niedociagniecia, tym bedzie
to bardziej utrudniato wymiane i przeptyw ddbr i ustug w ramach danej gospo-
darki i nasilato liczbe zjawisk w niej niepozadanych.

Jezeli chodzi o pierwsze zagadnienie, to nalezy zacza¢ od szeroko rozumia-
nej réwnosci stron we wzajemnych relacjach. Wazne jest, aby ewentualne dys-
proporcje ekonomiczne (ktore sg nieuniknione i naturalne) nie odbijaly sie nad-
miernie na statusie prawnym stron w ramach danego kontraktu. Zapewnieniu
owego parytetu moga stuzy¢ klauzule generalne, jak réwniez réznego rodza-
ju normy kogencyjne lub semiiperatywne regulujace istotne kwestie (jak cho-
ciazby ochrone wzajemnego zaufania, sposéb postepowania itp.), ktérych stro-
ny nie moga wylaczy¢ na zasadzie swobody uméw. W takim przypadku stabsza
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strona zyskuje gwarancje, ze nawet w przypadku niekorzystnego ukladu sit
w trakcie negocjacji — w najgorszym scenariuszu bedzie mogta powola¢ si¢
na okreslone kodeksowe normy. Nie zawsze bowiem w sytuacji, kiedy silniej-
sza ekonomicznie strona stawia ,trudne warunki’, wlasciwe jest powotywanie
sie na ten przejaw swobody umoéw, ktdry stanowi o swobodzie doboru kontra-
hentéw i mozliwosci ewentualnej rezygnacji z dalszych negocjacji’. Wycofanie
sie z negocjacji nie jest bowiem remedium na dang sytuacje przejawiajaca sie
w dysproporcji sil, poniewaz moze sie okaza¢, ze bez mozliwosci realizacji da-
nej umowy wynik ekonomiczny stabszej strony znacznie si¢ pogorszy. W takich
przypadkach prawo musi korygowa¢ zastana rzeczywisto$¢ i chroni¢ pewne in-
teresy, ktore w ogolnej ocenie sa stuszniejsze anizeli czyste (w swej postaci) re-
guly leseferyzmu. Mozliwo$¢ narzucenia woéwczas drugiej stronie okreslonych
rozwigzan w ramach danego kontraktu powinna by¢ limitowana przez normy
bezwzglednie obowigzujace, klauzule generalne, jak réwniez szeroko rozumiang
sprawiedliwos$¢ kontraktows, z ktorej moze skorzysta¢ druga strona.

Kolejnym aspektem omawianego zagadnienia jest zapewnienie takich ogol-
nych ram prawnych, ktére beda najbardziej optymalne dla wymiany handlowe;.
Chodzi tutaj o to, aby ogélny schemat systemu w postaci praw i obowigzkow
stron byl uksztaltowany w sposob obiektywnie dostosowany do rzeczywisto-
$ci i nie wprowadzal zbednych utrudnien w dokonywaniu wymiany. Wazne
jest rowniez, aby pewne instytucje byly na tyle efektywnie skonstruowane, aze-
by strony nie musiaty odrebnie ich regulowa¢ (a co za tym idzie - po$wigcaé
czasu na ich negocjowanie) w swoich umowach, ale odwotywaly sie do norm
wprowadzonych przez dany system. Jako przyklady takich instytucji mozna
chociazby poda¢ okreslenie sity wyzszej, kwestii niemozliwo$ci $wiadczenia, za-
kresu odszkodowania itp. Regulacje prawne musza zapewnia¢ réwniez w tym
konteks$cie wlasciwa ,.elastyczno$¢” kontraktu w ramach zmieniajacych si¢ wa-
runkéw ekonomicznych — czemu mogg stuzy¢ takie instytucje prawne, jak cho-
ciazby klauzule rebus sic stantibus czy tez klauzule hardship. Wszystko to spra-
wia, iz strony uzyskuja pewne narzedzia w postaci systemu regut, ktére utatwiaja
i przyspieszaja wymiane handlowa, poprzez co obnizaja sie koszty takiej wymia-
ny. Powyzsze ma proste przelozenie na ogélng cene swiadczonych débr i ustug,
bowiem redukuje to wysokos¢ kosztéw prawnych, ktére sa sktadowa ogélnych
kosztéw zwigzanych z dang dzialalno$cig. Oczywiscie w kazdym spoteczen-
stwie istnieja pewne dobra, ktére w opinii spolecznej zastuguja na szczegoélna
ochrone (jak chociazby prawa konsumentéw) i wéwczas dopuszczalne sg od-
stepstwa od pewnych czysto leseferystycznych zasad ksztaltowania wymiany
handlowej. Jednak i taka nadmierna ochrona niesie ze soba pewne negatywne
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skutki. Pierwszym i chyba najwazniejszym z nich jest wzrost ceny débr i ustug
$wiadczonych w ramach takiej zwiekszonej ochrony. Dostawcy takich débr po-
nosza bowiem wigksze koszty ich realizacji (np. wiele dodatkowych obowigz-
kow wzgledem konsumenta, ktére nie wystepuja przy innego typu transak-
cjach). Po wtore, taka ochrona moze powodowaé powstawanie negatywnego
zjawiska, jakim jest ,,ryzyko moralne” (ang. moral hazard), kiedy to strona ma-
jaca $wiadomosc, Ze jest ,nadmiernie” chroniona, zaczyna nonszalancko korzy-
sta¢ ze swoich praw - co jest nieefektywne w skali globalnej. Powyzsze wyraznie
wskazuje, iz nie zawsze ochrona pewnych intereséw niesie ze soba tylko i wy-
tacznie korzysci. Niemniej jednak ochrona tych, a nie innych intereséw jest po-
dyktowana w takich przypadkach pewnymi szczegdlnymi wzgledami wlasciwy-
mi danemu spoteczenistwu.

Dokonujgc dalszej analizy teorii prawa kontraktéw z punktu widzenia jego
efektywnosci ekonomicznej w waskim rozumieniu (sensu stricto), nalezy zauwa-
zy¢, iz powinno ono umozliwiaé oraz zabezpiecza¢ realizacje nastepujacych ce-
low:

1) umozliwia¢ kooperacje miedzy podmiotami funkcjonujagcymi na danym
rynku;

2) zapewnic efektywny sposob wymiany dobr poprzez m.in. stworzenie bodzcow
zachecajacych do przestrzegania zobowigzan;

3) ochrania¢ wzajemne zaufanie podmiotow;

4) zachecad do efektywnego ujawniania informacji w ramach stosunku zobowig-
zaniowego;

5) minimalizowa¢ koszt transakcyjne zwigzane z wymiang débr poprzez zapew-
nienie efektywnych postanowien dyspozytywnych;

6) promowac polubowne rozwigzywanie sporéw wyniklych na gruncie danego
stosunku zobowigzaniowego.

Wyzej wymienione elementy powinny by¢ aksjomatami dla kazdego syste-
mu prawa kontraktéow. Ich odpowiednie odzwierciedlenie w systemie zapewnia
maksymalng jego efektywno$¢ z ekonomicznego punktu widzenia. Sg one jed-
noczes$nie uksztaltowane w taki sposob, iz skladaja si¢ na pewng glebsza ,,mysl
przewodnig” ekonomii prawa kontraktéw. Jednoczesnie sg one ze soba tak blisko
powiazane, iz trudno je rozdzieli¢ na plaszczyznie prakseologicznej. Zalozenia
te nie tylko sie nakladaja i przenikajg, ale wrecz niektdre z nich wynikajg z in-
nych. Z tego tez powodu precyzyjne ich rozdzielenie jest utrudnione, a omawia¢
mozna wlasciwe gtéwne zalozenia.

Odnoszac sie jednak do powyzszych punktow, nalezy zauwazy¢, iz juz samo
zawarcie kontraktu powoduje donioste konsekwencje prawne dla jego stron.
Jezeli system prawny (a w jego ramach prawo kontraktéw) jest tak skonstruo-
wany, iz motywuje strony (poprzez chociazby obciazenie ich realng odpowie-
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