Kodeks cywilny'

z dnia 23 kwietnia 1964 r. (Dz.U. Nr 16, poz. 93)

Tekst jednolity z dnia 17 grudnia 2013 r. (Dz.U. z 2014 r. poz. 121)
Tekst jednolity z dnia 17 lutego 2016 r. (Dz.U. z 2016 r. poz. 380)

(zm.: Dz.U. z 2015 r. poz. 1311; z 2016 r. poz. 585, poz. 1579)

! Niniejsza ustawa dokonuje w zakresie swojej regulacji transpozycji dyrektywy 2000/31/WE Parlamentu
Europejskiego i Rady z dnia 8 czerwca 2000 r. w sprawie niektérych aspektéw prawnych ustug spoteczen-
stwa informacyjnego, w szczegdlnosci handlu elektronicznego w ramach rynku wewnetrznego (dyrektywa
o handlu elektronicznym) (Dz.Urz. WE L 17.7.2000 r. s. 1; Dz.Urz. UE Polskie wydanie specjalne, rozdz. 13,

t. 25, s. 399).
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Dziat I. Przepisy ogélne Art. 535

Tytut XI. Sprzedaz

Dziat |. Przepisy ogélne

Art. 535. [Pojecie]

Przez umowe sprzedazy sprzedawca zobowigzuje sie przenie$¢ na kupujacego wtasnos¢ rzeczy
i wyda¢ mu rzecz, a kupujacy zobowiagzuje sie rzecz odebrac i zaptaci¢ sprzedawcy cene.

§ 2. (uchylony)

Literatura: E. Baginska, Teoretyczne aspekty uméw konsumenckich na tle prawnoporéwnawczym,
w: Europeizacja prawa prywatnego, t. 1 (red. M. Pazdan i in.), Warszawa 2008; S. Bogucki, Charakter
czynnosci zastrzezenia prawa odkupu, Rej. 1997, Nr 4; tenze, Prawo odkupu, Rej. 1995, Nr 9; A. Catus,
Projekt rozporzadzenia Parlamentu Europejskiego i Rady w sprawie wspoélnych europejskich przepi-
sow dotyczacych sprzedazy — sukces czy porazka?, w: Wspolczesne wyzwania prawa konsumenckiego
(red. B. Gnela, K. Michatowska), Warszawa 2016; Consumer ADR in Europe. Civil Justice Systems (red.
C. Hodges, I. Benohr, N. Creutzfeldt-Banda), Hart 2012; A. Drobik, Ochrona wynikajaca z gwarancji ja-
kosci, czy ustawowa ochrona praw konsumenta?, MoP 2015, Nr 8 (dodatek); E. Drozd, Zagadnienie
dopuszczalnosci ochrony uprawnionego z tytutu prawa pierwokupu przy pomocy art. 59 k.c., Pal.
1974, Nr 5; EC Consumer Law Compendium. The Consumer Acquis and its transposition in the Member
States (red. H. Schulte-Nolke, C. Twigg-Flesner, M. Ebers), European Law Publishers 2014; A. Falkowska,
Odpowiedzialnos¢ sprzedawcy z tytutu rekojmi za wady fizyczne rzeczy, Warszawa 2010; J. Frqcko-
wiak, Uprawnienia z rekojmi za wady fizyczne rzeczy sprzedanej, Acta UWr 2004, Nr 64; M. Gajek,
Niezgodno$¢ z umowa jako przestanka odpowiedzialnosci sprzedawcy towaru konsumpcyjnego, MoP
2003, Nr 5; K. Gandor, Sprzedaz na raty, Warszawa 1966; B. Gessel-Kalinowska vel Kalisz, Oswiadcze-
nia i zapewnienia w umowie sprzedazy udzialéw w spétce z ograniczong odpowiedzialnoscia (w $wietle
zasady swobody uméw), Warszawa 2010; B. Gnela, Odpowiedzialnos¢ za produkt, Krakéw 1998;
J. Gorecki, Prawo pierwokupu. Komentarz do art. 596-602 KC i innych przepiséw regulujacych prawo
pierwokupu, Krakéw 2002; S.A. Graczyk, Umowa sprzedazy na raty na tle dyrektyw europejskich,
cz. 1-2, Gl. 1998, Nr 3-4; M. Grochowski, Wada prawna jako posta¢ niezgodnosci towaru konsumpcyj-
nego z umowg, MoP 2013, Nr 7, E. Habryn-Motawska, Niezgodnos¢ towaru konsumpcyjnego z umowg
sprzedazy konsumenckiej, Warszawa 2010; J.A. Hermanowski, J.D. Jastrzebski, Konwencja wiedenska.
Komentarz, Warszawa 1997; ciz, Umowy sprzedazy i dostawy w obrocie miedzynarodowym, Warszawa
1999; G. Howells, S. Weatherill, Consumer Protection Law, Second Edition, Ashgate Publishing 2005;
M. Jagielska, Nowelizacja przepiséw o odpowiedzialno$ci za wady fizyczne rzeczy, w: Ustawa o prawach
konsumenta (red. D. Karczewska, M. Namystowska, T. Skoczny), Warszawa 2015; taz, Odpowiedzial-
no$¢ za produkt. Dostosowanie prawa wewnetrznego panstw Unii Europejskiej do wymogow dyrektywy
374/85, Krakéw 1999; M. Jagielska, P Wagner, Sprzedaz, wada, reklamacja — odpowiedzialno$¢ za
wady fizyczne rzeczy, Katowice 1997; B. Kaczmarek-Templin, Specyfika uméw o dostarczanie tresci
cyfrowych w $wietle ustawy o prawach konsumenta, w: Ustawa o prawach konsumenta (red. D. Kar-
czewska, M. Namystowska, T. Skoczny), Warszawa 2015; W.J. Katner, Umowne nabycie wtasnosci rucho-
mosci w prawie polskim, Warszawa 1995; W.J. Katner, M. Stahl, W. Nykiel, Umowa sprzedazy w obrocie
gospodarczym. Zagadnienia prawa cywilnego, administracyjnego i podatkowego, Warszawa 1996;
A. Klein, Ustawowe prawo odstapienia od umowy wzajemnej, Ossolineum 1964; A. Koch, Wadliwo$¢
rzeczy sprzedanych w $wietle Konwencji ONZ o miedzynarodowej sprzedazy towaréw, PPH 1998, Nr 10;
A. Koch, J. Napierata, Umowy w obrocie gospodarczym, Krakéw 2006; W. Kocot, Zawieranie uméw
sprzedazy wedtug Konwencji Wiedenskiej, Warszawa 1998; A. Kolodziej, Konsumenckie prawo odsta-
pienia od umowy sprzedazy rzeczy, Warszawa 2006; M. Koszowski, Odpowiedzialno$¢ sprzedawcy za
jakos¢ towaru konsumpcyjnego wedtug zatozen i projekt ustawy o prawach konsumenta, KPP 2014,
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Nr 1; J. Krauss, Rekojmia za wady i gwarancja, PPH 1997, Nr 1; W. Kubala, Prawa i obowigzki stron
umowy sprzedazy wedtug Konwencji Wiedenskiej z 1980 r., Pr. Sp. 1999, Nr 9; P Kukuryk, Definicje
konsumenta w kodeksie cywilnym (obecnym i przysztym) w kontekscie najnowszych unijnych dyrek-
tyw konsumenckich, PPH 2014, Nr 5; A. Kunicki, Skutki prawne zastrzezenia wlasnosci, RPEiS 1967,
Nr 2; tenze, Zakres skutecznosci prawa pierwokupu, NP 1966, Nr 7-8; Z. Kwasniewski, Wystanie prze-
sytki stanowiacej przedmiot sprzedazy, Rej. 1998, Nr 3; B. Lackororiski, Opinia na temat projektu ustawy
o prawach konsumenta, Zeszyty Prawnicze BAS 2014, Nr 1; J. Loranc-Borkowska, Pojecie wady fizycznej
rzeczy w kodeksie cywilnym, Wspélczesne wyzwania prawa konsumenckiego (red. B. Gnela, K. Micha-
towska), Warszawa 2016; E. Letowska, Europejskie prawo uméw konsumenckich, Warszawa 2004; taz,
Prawo uméw konsumenckich, Warszawa 2002; taz, Ustawa o ochronie niektérych praw konsumentéw.
Komentarz, Warszawa 2001; J. Maliszewska-Nienartowicz, Ochrona konsumenta przed nienalezytg
jakoscig swiadczenia w Unii Europejskiej i w Polsce, MoP 2001, Nr 24; M. Manowska, Rekojmia i gwa-
rancja, Pr. Sp. 1997, Nr 10; J.H.W. Micklitz, N. Reich, Sale of Consumer Goods, w: N. Reich, H.W. Micklitz,
P Rott, K. Tonner, European Consumer Law, Cambridge-Antwerp-Portland 2014, s. 165; P Miktaszewicz,
Antynomie paradygmatu ochrony konsumenta przez informacje — prawo Unii Europejskiej a prace nad
nowym polskim Kodeksem cywilnym, w: Kierunki rozwoju europejskiego prawa prywatnego. Wptyw
europejskiego prawa konsumenckiego na prawo krajowe (red. M. Jagielska, E. Rott-Pietrzyk, A. Wiewidr-
kowska-Domagalska), Warszawa 2012; K. Mularski, Ochrona uprawnionego z tytutu prawa pierwokupu
przed pozornymi o$wiadczeniami woli, RPEiS 2013, Nr 1; tenze, W sprawie charakteru niewaznosci
bezwarunkowej umowy sprzedazy naruszajacej ustawowe prawo pierwokupu, Ius Novum 2013, Nr 3;
J. Myszkowski, Odpowiedzialno$¢ przedsiebiorcy prowadzacego sprzedaz wysytkowa za zagubienie
przesytki, MoP 2011, Nr 8; J. Napierata, Konwencja o umowach miedzynarodowej sprzedazy towardw,
Pr. Sp. 1997, Nr 1; tenze, Odpowiedzialno$¢ dtuznika wedtug Konwencji Wiedenskiej o umowach miedzy-
narodowej sprzedazy towaréw, RPEIS 1998, Nr 3-4; tenze, Odpowiedzialno$¢ eksportera i importera
za naruszenie umowy miedzynarodowej sprzedazy towaréw, Warszawa 1998; tenze, Odpowiedzial-
nos$¢ odszkodowawcza sprzedawcy w $wietle postanowien konwencji wiedenskiej, RPEiS 1993, Nr 4;
tenge, Zrédta praw i obowiazkéw stron umowy miedzynarodowej sprzedazy towaréw, RPEIS 1996, Nr 4;
J.P Naworski, Cena. Obowigzek zaptaty w obrocie gospodarczym, Warszawa 1999; Ochrona konsu-
menta w prawie polskim na tle koncepcji effet utile (red. J. Frqckowiak, R. Stefanicki), Wroctaw 2011;
M. Olczyk, Sprzedaz konsumencka, Warszawa 2006; K. Osajda, Perspektywy europejskiego prawa uméw.
Zielona Ksiega Komisji Europejskiej o Europejskim Prawie Kontraktéw, PPH 2010, Nr 11; H.K. Ostrowski,
Charakter prawny gwarancji komercjalnej, PPH 2009, Nr 2; R. Padrak, Sprzedaz nieruchomosci na
podstawie ustawy o gospodarce nieruchomosciami, Warszawa 2005; M. Pazdan, Bezwarunkowa sprze-
daz nieruchomosci wbrew umownemu prawu pierwokupu, w: Obrét nieruchomosciami w praktyce
notarialnej (red. A. Oleszko), Krakéw 1997; tenze, Konwencja Wiedeniska o umowach miedzynarodo-
wej sprzedazy towarow, Krakéw 2001; M. Pecyna, Sprzedaz konsumencka de lege ferenda, TPP 2012,
Nr 2; taz, Szczegélne warunki sprzedazy konsumenckiej oraz zmiana Kodeksu cywilnego. Komentarz,
Lex/el. 2003; taz, Ustawa o sprzedazy konsumenckiej, Warszawa 2007; taz, Ustawa o sprzedazy konsu-
menckiej. Komentarz, Krakéw 2004; M. Pilich, Dobra wiara w Konwencji o umowach miedzynarodowej
sprzedazy towardw, Warszawa 2006; J. Pisuliriski, Projekt ustawy o prawach konsumenta (materiaty),
Komisja Kodyfikacyjna Prawa Cywilnego, KPP 2013, Nr 4; M. Podhorecka, Rekojmia za wade prawng
przy sprzedazy rzeczy ruchomych, PS 2006, Nr 11-12; M. Podles, Przejscie ryzyka przypadkowej utraty
lub uszkodzenia rzeczy w umowach konsumenckich po implementacji dyrektywy w sprawie praw
konsumentéw, PME 2015, Nr 2; Prawo obrotu nieruchomos$ciami (red. S. Rudnicki), Warszawa 1997;
J. Rajski, Jednolite prawo miedzynarodowej sprzedazy towaréw, PPH 1996, Nr 3; tenze, Jednolite za-
sady wyktadni przepiséw Konwencji wiedenskiej o umowach miedzynarodowej sprzedazy towardw,
KPP 1999, Nr 3; tenze, Szczegdlne rodzaje sprzedazy premiowanej nagrodami a umowy gry, PPH 1995,
Nr 1; tenze, Zielona Ksiega Komisji Europejskiej o Europejskim Prawie Kontraktéw — o potrzebie euro-
peizacji prawa zobowiazan, PPH 2011, Nr 4; N. Reich, Legal Protection of Individual and Collective
Consumer Interests, w: N. Reich, H.W. Micklitz, P Rott, K. Tonner, European Consumer Law, Cambridge—
Antwerp-Portland 2014; N. Reich, H.W. Micklitz, P Rott, K. Tonner, European Consumer Law, Cambridge—
Antwerp-Portland 2014; M. Sengayen, Consumer Sales Law in Poland — Changing the Law, Changing
Attitudes, Journal of Consumer Policy 2002, Vol. 25, Issue 3; M. Sieradzka, Konsument w $wietle
Ustawy o Prawach Konsumenta: czy zmiany idq w dobrym kierunku?, w: Ustawa o prawach konsu-
menta (red. D. Karczewska, M. Namystowska, T. Skoczny), Warszawa 2015; J. Skqpski, Uprawnienia
z tytulu rekojmi za wady fizyczne, NP 1967, Nr 11; S. Sottysiriski, Odpowiedzialno$¢ producenta wobec
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konsumenta za szkody wyrzadzone wprowadzeniem do obrotu rzeczy z wadami, SC 1970, t. XV;
R. Stefanicki, Ochrona konsumenta w $wietle ustawy o szczegdlnych warunkach sprzedazy konsu-
menckiej, Krakéw 2006; tenze, Uprawnienia konsumenta z tytutu braku zgodnos$ci towaru z umowgq
w $wietle ustawy o szczegélnych warunkach sprzedazy, SPP 2007, Nr 3; J. Szczotka, Sprzedaz konsu-
mencka. Komentarz, Lublin 2004; R. Szostak, Umowa o przejeciu obowigzku wykonywania §wiadczen
gwarancyjnych na tle konsumenckiego prawa europejskiego, Warszawa 1994; A. Szpunar, Uwagi o rekojmi
za wady prawne przy sprzedazy, Rej. 1997, Nr 6; tenze, Uwagi o sprzedazy skradzionych samochodéw,
PA 1999, Nr 1; tenze, Zastrzezenie wasnosci rzeczy sprzedanej, PiP 1993, Nr 6; Z. Swiderski, Pojecie
wady fizycznej rzeczy przy sprzedazy, AUL Folia Iuridica 1982, Nr 9; M. Swierczyriski, Obowiazki infor-
macyjne przedsiebiorcy, w: Ustawa o prawach konsumenta (red. D. Karczewska, M. Namystowska,
T. Skoczny), Warszawa 2015; The Yearbook of Consumer Law 2008 (red. C. Twigg-Flesner, D. Parry,
G. Howells, A. Nordhausen), Ashgate Publishing 2009; K. Tonner, The Consumer Rights Directive and its
Impact on Internet and Other Distance Consumer Contracts, w: N. Reich, H.-W. Micklitz, P Rott, K. Tonner,
European Consumer Law, Cambridge-Antwerp—Portland 2014; G. Tracz, Odpowiedzialnos¢ sprzedawcy
za wady rzeczy na gruncie prawa polskiego oraz Konwencji wiedenskiej o miedzynarodowej sprzedazy
towaréw. Uwagi prawnoporéwnawcze, w: Studia z prawa gospodarczego i handlowego. Ksiega pamiat-
kowa ku czci profesora Stanistawa Wtodyki (red. E. Bednarska-Gryniewicz), Krakéw 1996; M. Tulibacka,
Poland, w: Consumer ADR in Europe. Civil Justice Systems (red. C. Hodges, I. Benohr, N. Creutzfeldt-
-Banda), Hart 2012; taz, w: EC Consumer Law Compendium. The Consumer Acquis and its transposi-
tion in the Member States (red. H. Schulte-Nolke, C. Twigg-Flesner, M. Ebers), European Law Publishers
2007; taz, Recent judgements of the European Court of Justice and the elusive goal of harmonisation
of product liability law in Europe, w: Yearbook of Consumer Law 2008 (red. C. Twigg-Flesner, D. Parry,
G. Howells, A. Nordhausen), Ashgate Publishing 2007; B. Turecka, Prawo pierwszenstwa i prawo pier-
wokupu praw udzialowych w spéice kapitatlowej, PPH 2015, Nr 3; Ustawa o prawach konsumenta
(red. D. Karczewska, M. Namystowska, T. Skoczny), Warszawa 2015; Ustawa o prawach konsumenta.
Kodeks cywilny (wyciag). Komentarz (red. B. Kaczmarek-Teplin, P Stec, D. Szostek), Warszawa 2014;
Ustawa o prawach konsumenta. Komentarz (red. M. Namystowska, D. Lubasz), Warszawa 2015; Ustawa
o szczegdlnych warunkach sprzedazy konsumenckiej. Komentarz (red. J. Jezioro), Warszawa 2010;
S. Weatherill, EU Consumer Law and Policy, Elgar European Law 2013; tenze, The Consumer Rights
Directive: How and why a quest for coherence has (largely) failed, CMLR 2012, Vol. 49, Issue 4; F Wej-
man, E Zoll, Sprzedaz konsumencka, KPP 1998, Nr 4; J. Widlo, Rekojmia za wady fizyczne w $wietle
nowelizacji Kodeksu cywilnego, MoP 2015, Nr 4; A. Wiewidrkowska-Domagalska, Consumer Sales
Guarantees in the European Union (Gpr Dissertation), European Law Publishers 2013; taz, O celu i me-
todzie transpozycji dyrektyw unijnych — na przykladzie projektu ustawy o prawach konsumenta, KPP
2014, Nr 1; taz, Umowa sprzedazy konsumenckiej, w: Kierunki rozwoju europejskiego prawa prywat-
nego. Wplyw europejskiego prawa konsumenckiego na prawo krajowe (red. M. Jagielska, E. Rott-Pie-
trzyk, A. Wiewidrkowska-Domagalska), Warszawa 2012, Legalis; A. Wisniewski, Sprzedaz na probe,
NP 1978, Nr 11-12; S. Wilodyka, Ochrona intereséw konsumenta przez rekojmie za wady fizyczne to-
wardéw, PiP 1978, Nr 10; tenze, Rekojmia za wady fizyczne towaréw jako srodek ochrony intereséw
konsumenta, w: Materialy konferencji naukowej pt. ,,Problemy funkcjonowania systemu ochrony kon-
sumenta w Polsce”, Warszawa 1977; tenze, Wykonanie zastepcze jako sposéb sanowania wadliwosci
rzeczy, PPH 1999, Nr 6; M. Wojewoda, Artykul 30 ustawy prawo prywatne miedzynarodowe — jego
geneza i rola w systemie kolizyjnoprawnej ochrony konsumenta, KPP 2012, Nr 3; Wspdtczesne prze-
miany postepowania cywilnego (red. P Pogonowski, P Cioch, E. Gapska, J. Nowiriska), Warszawa 2010;
Wspblczesne wyzwania prawa konsumenckiego (red. B. Gnela, K. Michatowska), Warszawa 2016;
K. Wyzyn-Urbaniak, Sposoby ochrony uprawnionego z tytutu umownego prawa pierwokupu, Rej. 1996,
Nr 10; M. Zachariasiewicz, Projekt rozporzadzenia w sprawie wspdlnych europejskich przepiséw doty-
czacych sprzedazy a krajowe przepisy imperatywne, w: Wspdlczesne wyzwania prawa prywatnego
miedzynarodowego (red. A. Poczobut), Warszawa 2013; A. Zawidzka, Rynek wewnetrzny Wspoélnoty
Europejskiej a interes publiczny, Warszawa 2005; C. Zutawska, Ewolucja odpowiedzialnosci za jako$é
$wiadczenia, w: Tendencje rozwoju prawa cywilnego (red. E. Letowska), Ossolineum 1983; taz, Gwa-
rancja jakosci. Studium prawne, Krakéw 1973; taz, Gwarancja przy sprzedazy, Warszawa 1975; taz,
Obr6t z udziatem konsumenta. Ochrona prawna, Ossolineum 1987; taz, Uwagi o ,,europeizacji” prawa
uméw, KPP 2001, Nr 2; taz, Uwarunkowania odpowiedzialnosci za jako$¢ (ujecie dynamiczne), SP
1990, Nr 2; taz, Zabezpieczenie jakosci Swiadczenia, SC 1978, t. XXIX.
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Regulacja art. 535 KC definiuje istote umowy sprzedazy, okreslajac podstawowe obowigzki
stron umowy — sprzedawcy oraz kupujacego. Do podstawowych obowigzkéw sprzedawcy na-
lezy przeniesienie na kupujgcego wtasnosci sprzedawanej rzeczy oraz wydanie tejze rzeczy
kupujacemu. Z kolei do podstawowych obowigzkéw kupujgcego nalezy odebranie rzeczy oraz
zapfacenie ceny. Tym samym obowigzkiem sprzedajgcego jest dokonanie przewtaszczenia
rzeczy na rzecz kupujacego. Jednocze$nie ma on roszczenie wzgledem kupujacego o zapfate
ceny. Z kolei kupujagcemu przystuguje roszczenie wzgledem sprzedawcy w zakresie uzyskania
tytutu wtasnosci do rzeczy oraz uzyskania przez to prawa do jej posiadania, korzystania z niej
i rozporzadzania nig (ius possidendi, utendi-fruendi, disponendi). Ekwiwalentem przedmiotu
sprzedazy jest w ramach umowy sprzedazy cena rozumiana jako Swiadczenie pieniezne. Oprécz
okreslenia ceny umowa sprzedazy musi naturalnie zawiera¢ takze inne istotne elementy cha-
rakterystyczne dla tego stosunku prawnego, w tym w szczegélnosci okreslaé strony umowy, jej
przedmiot (tj. przedmiot sprzedazy), okre$lone obowigzki stron (i zasady ich wykonania) oraz
zasady odpowiedzialnosci w razie niewykonania lub nienalezytego wykonania umowy. Umowa
sprzedazy jest typowg umowg wzajemng i nalezy do najbardziej podstawowych i powszechnych
umow zawieranych zaréwno w prywatnym obrocie codziennym, jak i obrocie gospodarczym.
Mozna z catg odpowiedzialnoscig stwierdzi¢, ze stanowi ona fundament wspétczesnych sto-
sunkéw gospodarczych w wymiarze globalnym.

PrkonsU w powazny sposob zmienita przepisy kodeksowe dotyczace sprzedazy. Ustawa miata na
celu implementacje dyrektywy 2011/83/UE oraz ponowng implementacje dyrektywy 1999/44/WE,
z tym ze wiekszo$¢ zmian dokonanych w przepisach kodeksowych jest wynikiem ponownej
implementacji tej ostatniej dyrektywy. PrkonsU wtaczyta na powroét sprzedaz konsumencka
do przepiséw regulujacych sprzedaz w KC (uchylajac art. 535' KC, ktéry w tym zakresie od-
syfat do przepiséw odrebnych — zawierata je przede wszystkim SprzedKonsumU) [PrKonsU
zostata juz poddana analizie doktryny, zob. np. Ustawa (red. M. Namysfowska, D. Lubasz);
Ustawa (red. D. Karczewska, M. Namystowska, T. Skoczny); Ustawa (red. B. Kaczmarek-
-Templin, P Stec, D. Szostek)]. Obecnie, wedtug KC, definicja i istota umowy sprzedazy jest
taka sama dla umoéw sprzedazy zawieranych miedzy przedsigbiorcami (umowa sprzedazy
w obrocie profesjonalnym), miedzy dwiema osobami fizycznymi (niebedacymi przedsiebiorcami
— umowa sprzedazy w obrocie powszechnym) oraz miedzy przedsiebiorcg a konsumentem
(te ostatnig nazywa sie umowa sprzedazy konsumenckiej; mozna tez jg okresli¢ jako umowe
sprzedazy w obrocie konsumenckim, KC natomiast odwotuje sie do umoéw, gdzie ,kupujgcym
jest konsument”, patrz np. art. 543' § 1 oraz 546' § 1). Tym samym art. 535 KC odnosi sie
zaréwno do dwdch pierwszych rodzajow umow, jak i do umoéw sprzedazy konsumenckiej. Jed-
nocze$nie jednak prawa i obowigzki stron umowy sprzedazy ulegajg czesto modyfikacji w sy-
tuacji, gdy kupujacym jest konsument. Modyfikacja ta jest wynikiem koniecznosci zapewnienia
szerszej ochrony dla stabszej strony uméw — konsumenta. Jest ona wyrazona w polityce oraz
zrodtach prawa UE, ktdre Polska jest zobowigzana implementowac. Gféwne prawa i obowigzki
Zwigzane z umowami sprzedazy konsumenckiej sa po wejsciu w zycie PrkonsU uregulowane w KC,
cho¢ PrKonsU i wraz z nig dyrektywa 201 1/83/UE takze majg zastosowanie (zob. nizej pkt t).
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A. Uwagi ogoélne

1. Nie jest przypadkiem, ze regulacja umowy sprzedazy rozpoczyna w KC czes¢ szczegdtowa
prawa zobowigzan. Wymiana dobr stanowi bowiem fundament wszelkich relacji ekono-
micznych wystepujacych we wspdtczesnej gospodarce wolnorynkowej. W tym zakresie
za$ umowa sprzedazy jest najpowszechniejszym rodzajem stosunku prawnego spotykanym
w praktyce obrotu. Dotyczy to zaréwno profesjonalnego obrotu gospodarczego, jak i obrotu
nieprofesjonalnego, zaréwno w wymiarze lokalnym, regionalnym czy wewnatrzkrajowym,
jak i wymiarze miedzynarodowym. Trudno sobie wyobrazi¢ funkcjonowanie wspétczesnych
stosunkéw gospodarczych bez rozwinietego systemu wymiany ddbr. Jednoczesnie widaé
coraz wyrazniejsze tendencje do unifikacji miedzynarodowych regulacji w zakresie sprze-
dazy. W tym kontekscie nalezy wspomnie¢ w szczegdlnosci o tzw. konwencji wiedenskiej
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— tj. Konwencji Narodéw Zjednoczonych o umowach miedzynarodowej sprzedazy towa-
réw, sporzadzonej w Wiedniu 11.4.1980 r., ratyfikowanej przez Polske 13.3.1995 r. (Dz.U.
z 1997 r. Nr 45, poz. 286 ze zm.) oraz tzw. konwencji nowojorskiej — tj. Konwencji o przedaw-
nieniu w miedzynarodowej sprzedazy towardw, sporzadzonej w Nowym Jorku 14.6.1974 1.,
ratyfikowanej przez Polske 13.3.1995 r. (Dz.U. z 1997 r. Nr 45, poz. 282). Warto réwniez
zaznaczy¢, ze tendencje unifikacyjne sa takze bardzo wyrazne w obrebie UE, w ktérej prace
nad wprowadzeniem jednolitej wspdlnotowej regulacji prawa sprzedazy trwaly co najmniej
od 2001 r., i gdzie w 2011 r. przedstawiony zostat przez Komisje Europejska projekt rozpo-
rzadzenia w sprawie Jednolitego Europejskiego Prawa Sprzedazy (Common European Sales
Law; zob. KOM 2011/0635 wersja ostateczna, http://eur-lex.europa.eu/legal-content/PL/
TXT/HTML/?uri=CELEX:52011PC0635&from=EN, data dostepu: 10.8.2016 r.). Projekt
byl poprzedzony wydaniem przez Komisje Zielonej Ksiegi o Europejskim Prawie Kontrak-
téw (1.7.2010 r.) (zob. co do szczegotéw ponizej, pkt B.III, Nt 9-13 oraz pkt L.IL.2, Nt 95.3).
Rozporzadzenie to wprowadzato dodatkowy, fakultatywny system prawa umoéw, ktérego
wybdr zalezatl od stron konkretnej umowy (M. Zachariasiewicz, Projekt rozporzadzenia,
s. 372 i n.). Wprowadzalo takze podzial na umowy sprzedazy miedzy przedsiebiorcami
oraz miedzy przedsiebiorcq a konsumentem (umowy sprzedazy konsumenckiej) (analiza
projektu: zob. A. Catus, Projekt rozporzadzenia, s. 11). Prace zostaly jednak w 2015 r.
wstrzymane wskutek braku zgody wszystkich panstw cztonkowskich, a Komisja Europejska
zainicjowala kolejna serie konsultacji w tej sprawie.

2. W wielu aspektach umowa sprzedazy wyznacza punkt odniesienia dla innych rodzajow
stosunkow prawnych, ktérych gtéwnym przedmiotem lub cho¢by jednym z elementéw jest
przeniesienie praw. Wskazuje sie, ze regulacja umowy sprzedazy jest regulacja wzorcowa
réwniez dla innych stosunkow prawnych o charakterze wzajemnym i odplatnym, w kto-
rych elementem konstytutywnym jest przewlaszczenie rzeczy lub praw. Do regulacji
umowy sprzedazy nawiazuja m.in. regulacje umowy zamiany (art. 604 KC), umowy dostawy
(art. 612 KC), umowy kontraktacji (art. 613 KC), umowy o dzielo (art. 638 KC), umowy
o roboty budowlane (art. 656 KC), umowy leasingu (art. 709" KC), umowy komisu
(art. 769 KC) oraz umowy spodtki (art. 862 KC). Konstrukcje prawne przyjete w ramach
regulacji umowy sprzedazy wykorzystywane sa takze w rozmaitych umowach nienazwa-
nych lub mieszanych. Jednoczesnie sama podstawowa regulacja umowy sprzedazy zawarta
w KC jest uzupelniona systemem regulacji dodatkowych i szczegétowych. Dotyczy to przede
wszystkim regut odpowiedzialnosci cywilnej, zawartych m.in. w odpowiednich przepisach
o rekojmi i gwarancji, dotyczacych np. sprzedazy konsumenckiej, czy kwestii odpowie-
dzialnoéci za produkt niebezpieczny (art. 449" i n. KC) oraz regul dotyczacych ochrony
konsumenta (w szczegélnosci przez informacje o odpowiedniej tresci i formie oraz prawo
odstgpienia od umowy — zob. np. PrKonsU - analiza nizej, pkt L.).

B. Zr6dta prawa

I. Regulacje ustawowe i kwestie temporalne

3. Gléwnym zZrédtem regulacji umowy sprzedazy pozostajq naturalnie przepisy KC. Nie sg
one jednak zrédlem wylacznym. Umowa sprzedazy — w réznym zakresie — regulowana jest
takze na plaszczyznie innych aktéw normatywnych majacych z reguly charakter regulacji
szczegolnych w stosunku do regulacji KC. W tym kontekscie warto m.in. wspomnie¢ o:
PrKonsU, InfCenTiUU, SwobDziatGospU, OchrKonkurU czy tez ZNKU.

4. Po wejsciu w zycie PrKonsU stracily moc SprzedKonsumU i OchrKonsU (art. 52 PrKonsU).
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Dziat I. Przepisy ogélne Art. 535

4.1. Terminem implementacji dyrektywy 2011/83/UE byt 13.12.2013 ., cho¢ jej przepisy mialo sig
stosowac do umoéw zawartych po 13.6.2014 r. Natomiast PrKonsU zaczeta obowigzywac 25.12.2014 r.
Wedlug jej art. 51 do uméw zawartych przed wejsciem w zycie PrKonsU stosuje sie przepisy dotychcza-
sowe. Ten przepis stanowi problem, jesli chodzi o umowy zawarte pomiedzy faktycznym dniem wejscia
w zycie dyrektywy (13.6.2014 r.) oraz dniem wejscia w zycie PrKonsU (25.12.2014 r.). Obowigzujace
reguly prawa UE nakazuja, aby z dniem wejscia w zycie dyrektyw nadawano ich przepisom efekt bez-
posredni (direct effect — zob. np. wyr. TSWE z 4.12.1974 r., 41/71, Van Duyn v. Home Office, Zb.Orz.
1974, s. 1337. Obowiazek ten obejmuje wszystkie organy panstwowe, takze sady. Nalezy wiec wnio-
skowad, ze do uméw zawartych w tym czasie powinno sie stosowaé przepisy dyrektywy 2011/83/UE
(przepisy te sa zanalizowane ponizej).

Il. Umowa sprzedazy jako zrédto prawa

5. Istotnym zrédlem prawa dla umowy sprzedazy jest takze sama umowa sprzedazy (lex
contractus), tacznie ze wszystkimi regulaminami, ktére w poszczegélnych przypadkach
bywaja do niej inkorporowane. W praktyce bardzo czesto regulaminy te wystepuja pod
postacia réznego rodzaju wzorcdw umownych, o ktédrych mowa w art. 384 KC.

I1l. Umowy miedzynarodowe

6. W miedzynarodowym obrocie handlowym bardzo wazna role odgrywaja takze umowy
miedzynarodowe. Wymieni¢ tu nalezy zwlaszcza konwencje wiedenska (ang. Convention
on Contracts for the International Sale of Goods) oraz konwencje nowojorska.

7. Konwencja wiederniska jest wielostronng umowa miedzynarodowa, ktérej zasadniczym
celem jest ujednolicenie zasad miedzynarodowego prawa handlowego w zakresie miedzy-
narodowej sprzedazy towaréw. Znajduje zastosowanie do uméw sprzedazy towardw za-
wieranych w profesjonalnym obrocie gospodarczym miedzy stronami majacymi siedziby
handlowe w réznych panstwach bedacych stronami konwencji. Konwencja bedzie miata
takze zastosowanie, gdy normy miedzynarodowego prawa prywatnego wskazuja — jako na
prawo wlasciwe w danej sytuacji — ustawodawstwo panstwa bedacego strona konwencji.
Istnieje jednak mozliwo$¢ wylaczenia przepiséw konwencji, jezeli strony umowy sprzedazy
tak postanowia. Ponadto, w samej konwencji zawarty jest szereg wylaczen jej zastosowa-
nia. Zgodnie z art. 2 dotyczy to przypadkéw: 1) sprzedazy konsumenckiej (tj. sprzedazy
towaréw zakupionych do uzytku osobistego, rodzinnego lub do uzytku w gospodarstwie
domowym, jesli sprzedajacy, w jakimkolwiek czasie przed zawarciem umowy lub w chwili
jej zawarcia, nie wiedzial i nie powinien byt wiedzie¢, ze towary zostaty zakupione do uzytku
w jakimkolwiek z tych celéw); 2) sprzedazy na licytacji; 3) sprzedazy w drodze egzekucji
lub w inny sposéb przez organy wymiaru sprawiedliwo$ci; 4) sprzedazy papieréow warto-
Sciowych; 5) sprzedazy okretow, statkéw, poduszkowcdw i statkéw powietrznych oraz
6) sprzedazy energii elektrycznej.

8. Z kolei konwencja nowojorska okresla warunki przedawnienia dla roszczen kupujacego
i sprzedajacego wynikajacych z miedzynarodowej umowy sprzedazy towaréw lub odnosza-
cych sie do jej naruszenia, zakonczenia lub uniewaznienia. Zgodnie z art. 8 przewidziany
przez konwencje termin przedawnienia wynosi generalnie 4 lata. Niezaleznie jednak od
szczegblnych przypadkéw, w ktérych bieg terminu przedawnienia ulega przerwaniu lub
przedluzeniu, termin przedawnienia uptynie w kazdym wypadku nie p6zniej niz po 10 la-
tach liczac od daty, w ktorej rozpoczat swoj bieg. Jednoczesnie w samej konwencji okreslono
szereg wylaczen jej zastosowania. Wylgczenia te maja analogiczny charakter jak w przy-
padku konwencji wiedenskiej i dotycza przypadkéw: 1) sprzedazy konsumenckiej (tj. sprze-
dazy towarow zakupionych do uzytku osobistego, rodzinnego lub do uzytku w gospodarstwie
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domowym, jesli sprzedajacy, w jakimkolwiek czasie przed zawarciem umowy lub w chwili
jej zawarcia, nie wiedzial i nie powinien byt wiedzie¢, ze towary zostaly zakupione do uzytku
w jakimkolwiek z tych celéw); 2) sprzedazy na licytacji; 3) sprzedazy w drodze egzekucji
lub w inny sposéb przez organy wymiaru sprawiedliwo$ci; 4) sprzedazy papierow warto-
Sciowych; 5) sprzedazy okretow, statkéw, poduszkowcdw i statkéw powietrznych oraz
6) sprzedazy energii elektrycznej.

9. Z punktu widzenia polskich regulacji bardzo istotne znaczenie moga mieé prowadzone
w ostatnich latach prace nad unifikacja wspdlnotowego prawa zobowigzan. W tym kontek-
Scie warto wspomnie¢ o dwdch znaczacych dokumentach wydanych w ostatnim czasie.
Chodzi o Zielona Ksiege Komisji Europejskiej o Europejskim Prawie Kontraktéw (Zie-
lona ksiega Komisji w sprawie mozliwosci politycznych w zakresie w zakresie postepow
w kierunku ustanowienia europejskiego prawa uméw dla konsumentoéw i przedsiebiorstw,
COM/2010/0348 koncowy), opublikowana w Brukseli 1.7.2010 r., oraz o projekt roz-
porzadzenia w sprawie Jednolitego Europejskiego Prawa Sprzedazy (Common Euro-
pean Sales Law) opublikowany przez Komisje Europejskg 11.10.2011 r. (zob. tez ponizej,
pkt L.I.2, Nt 95.3).

10. Celem Zielonej Ksiegi byto przede wszystkim zainicjowanie dyskusji co do zakresu ko-
niecznych zmian w europejskim prawie kontraktéw potrzebnych dla zdynamizowania ob-
rotu transgranicznego dokonywanego w ramach jednolitego rynku wspdlnotowego. Jako
jedna z przyczyn ograniczajacych pelne wykorzystanie potencjalu wspélnotowego rynku
wewnetrznego Komisja wskazata przede wszystkim réznice prawne miedzy systemami prawa
cywilnego poszczegdlnych panstw cztonkowskich. Réznice istnieja nie tylko w obszarach,
ktorych nie reguluje prawo wspolnotowe, ale rowniez w obszarach, ktére objete zostaty juz
harmonizacja wspdlnotowa, ale na razie jedynie w wymiarze minimalnym. Dotyczy to
w szczegolnosci regulacji obrotu z udzialem konsumentéw. W tym zakresie w dalszym ciagu
kazde panstwo czlonkowskie posiada w peini autonomiczny system regulacji prawnych.
Tym samym w przypadku sprzedazy transgranicznej dokonywanej z udziatem konsu-
mentéw umowy sprzedazy podlegaja zasadom obowigzujacym w panstwie czlonkowskim,
w ktérym konsument ma miejsce zamieszkania. W rezultacie przedsiebiorcy prowadzacy
transgraniczng dziatalnos¢ handlowa musza by¢ logistycznie przygotowani na funkcjono-
wanie w szeregu réznych jurysdykeji. To — jak wskazuje Komisja — niewatpliwie przektada
sie na znacznie wyzsze ryzyko prawne, a tym samym rowniez na odpowiednio wyzsze
koszty dziatalnosci.

11. Efektem zainicjowanej przez Zielong Ksiege dyskusji i przeprowadzonych na tej podsta-
wie konsultacji stato sie opublikowanie 11.10.2011 r. przez Komisje Europejska projektu
rozporzadzenia w sprawie Jednolitego Europejskiego Prawa Sprzedazy (Common European
Sales Law) (M. Zachariasiewicz, Projekt rozporzadzenia, s. 372 i n.). Celem, ktéry przy-
Swiecal Komisji, byto przede wszystkim zwiekszenie efektywnosci wspélnego rynku przez
znaczace ograniczenie barier prawnych we wspélnotowym obrocie handlowym. Projekt
rozporzadzenia w sprawie Jednolitego Europejskiego Prawa Sprzedazy stanowil propozycje
wprowadzenia w ramach wspdlnotowego prawa kontraktéw autonomicznego instrumentu,
ktéry w sposéb jednolity moégiby znalez¢ zastosowanie w praktyce obrotu w obrebie catej UE.
Szanujac jednak odrebnosci poszczegdlnych systeméw prawnych obowiazujacych w pan-
stwach czltonkowskich, Komisja Europejska zaproponowata, aby rozporzadzenie w sprawie
Jednolitego Europejskiego Prawa Sprzedazy miato charakter opcjonalny i funkcjonowato
subsydiarnie do krajowych regulacji cywilistycznych. Tym samym oba rezimy prawa kon-
traktowego — unijny i krajowy — funkcjonowalyby niezaleznie obok siebie. Na zasadzie
swobody uméw kontrahenci mogliby wedtug wlasnego uznania wybieraé ten rezim, ktory
w danej sytuacji bytby dla nich optymalny. Jednoczesnie bez likwidowania krajowych
partykularyzméw wprowadzona zostalaby mozliwo$¢ siegniecia po regulacje uniwersalna,
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ktora miataby taki sam ksztalt normatywny we wszystkim panstwach cztonkowskich. Zale-
zatoby to tylko od woli stron.

12. Zgodnie z projektem Komisji Europejskiej Jednolite Europejskie Prawo Sprzedazy obej-
mowaloby swym zakresem umowy sprzedazy zawierane miedzy przedsiebiorca a kon-
sumentem oraz miedzy samymi przedsiebiorcami, jezeli jedng ze stron umowy bylby
przedsiebiorca maly lub $redni. Panistwa cztonkowskie miatyby mozliwo$¢ rozszerzy¢ za-
kres podmiotowy stosowania tego rozporzadzenia. Dodatkowo Jednolite Europejskie Pra-
wo Sprzedazy mialoby zastosowanie, co do zasady, tylko w przypadku umoéw sprzedazy
z tzw. elementem transgranicznym, tj. jedynie w przypadku umodw, ktérych strony pocho-
dzilyby z réznych panstw cztonkowskich lub tez przynajmniej jedna ze stron mialaby sie-
dzibe lub miejsce zamieszkania na terenie UE. Dodatkowo panstwa cztonkowskie mialyby
rowniez mozliwos¢ wprowadzenia bezposredniego stosowania rozporzadzenia w relacjach
wewnetrznych w odniesieniu do uméw krajowych. Jednakze, jak wspomniano wyzej,
wskutek braku zgody poszczegdlnych panstw cztonkowskich Komisja Europejska zawiesita
prace nad tym projektem, inicjujac kolejna runde konsultacji.

IV. Rola zwyczaju

13. Waznym instrumentem przydatnym dla dokonania prawidtowej wyktadni uméw sprze-
dazy moga niejednokrotnie okazac¢ sie réwniez ustalone zwyczaje, stanowiace utrwalony
wzorzec postepowania w okres$lonych sytuacjach. Dotyczy to jednak wytacznie takich przy-
padkéw, w ktdrych do kategorii zwyczaju odwotuja sie bezposrednio przepisy KC (np. art. 56,
69, 354, 365", czy 384). Nalezy bowiem pamietaé, ze formalnie zwyczaj nie stanowi w pol-
skim systemie prawa oficjalnego zrédta prawa. Niemniej w przypadkach dopuszczonych
wyraznie przez przepisy istnieje mozliwo$¢ powolania sie na zwyczaj w ramach procesu
dekodowania tresci okreslonego stosunku prawnego. Zgodnie z zasadami ogdlnymi ciezar
udowodnienia obowigzywania okreslonego zwyczaju spoczywa na osobie, ktéra wywodzi
z tego skutki prawne. Aktualnie kategoria zwyczaju w dalszym ciggu ma znaczenie w handlu
morskim i miedzynarodowym. Odwotuje sie do niej m.in. konwencja wiedenska o umo-
wach miedzynarodowej sprzedazy towardw, gdy okresla np. zasady ,ustalania zamiaru
stron” lub ,,rozumowania osoby rozsadnej” czy tez zasady ustalania ceny, gdy cena w samej
umowie nie zostata wystarczajgco klarownie okre$lona. Znaczenie norm zwyczajowych
w miedzynarodowym obrocie handlowym zostato tez jednoznacznie potwierdzone w wyr.
z 18.5.1970 r. (I CR 58/70, OSNC 1971, Nr 5, poz. 86), w ktérym SN stwierdzit, ze zasto-
sowanie norm prawa krajowego (tj. polskiego lub obcego) wchodzi w rachube dopiero
w braku odpowiednich norm prawa miedzykrajowego wynikajacych badz z odpowiednich
konwencji, badZ z odpowiednich utartych zwyczajow.

V. Reguty Incoterms

14. W praktyce miedzynarodowego obrotu handlowego wazng role pehia takze tzw. mie-
dzynarodowe reguly handlu Incoterms (obecnie w wersji Incoterms 2010) publikowane
przez Miedzynarodowg Izbe Handlowa w Paryzu (International Chamber of Commerce).
Reguly Incoterms pozwalajg stronom w sposob zestandaryzowany okresli¢ zasady dzielenia
sie kosztami oraz odpowiedzialnoscia w ramach zawieranej miedzynarodowej umowy
sprzedazy towarow (por. Z. Banaszczyk, w: Pietrzykowski, Komentarz, 2015, t. II, art. 547,
Nb 9). Zastosowanie okreslonej reguly okresla takze sposdb transportu przy sprzedazy
i dostawie. Obowigzujg one jedynie w relacji miedzy importerem a eksporterem, nie
majg natomiast zastosowania do sytuacji prawnej spedytoréw, czy firm transportowych.
Powszechnos¢ ich wystepowania sprzyja zwiekszeniu przejrzysto$ci obrotu oraz zwiekszeniu
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jego bezpieczenstwa. Reguly Incoterms sa obecnie stosowane w sposob powszechny w mie-
dzynarodowym obrocie towarowym. Wystepujg one w czterech grupach jako: Grupa E (the
E Terms), Grupa F (the F Terms), Grupa C (the C Terms) oraz Grupa D (the D Terms).

15. W ramach regul Grupy E sprzedajacy udostepnia towar do dyspozycji kupujacego we
wskazanym punkcie wydania, nie bedac jednak zobowigzanym do zapewnienia odprawy
celnej eksportowej, jak réwniez nie ponoszac kosztéow ani ryzyka zatadunku towaru oraz
samego transportu. Z kolei w przypadku regul Grupy F sprzedajacy zobowigzany jest do
dokonania odprawy celnej eksportowej, nie optacajac jednak zasadniczych kosztéw trans-
portu ani ubezpieczenia. W tej sytuacji koszty i ryzyko przewozu ponosi kupujacy. Przy
zastosowaniu regut Grupy C do obowiazkdw sprzedajacego nalezy natomiast zawarcie
umowy przewozu i optacenie zwigzanych z tym kosztéw. Sprzedajacy jest wowczas réw-
niez zobowigzany do dokonania odprawy celnej eksportowej. Jednak wszelkie dodatkowe,
powstate po zaladunku, koszty zwigzane z transportem oraz innymi zdarzeniami obcigzaja
kupujacego. Natomiast ryzyko utraty lub uszkodzenia towaru w czasie transportu obcigza
kupujacego od momentu nadania towaru przez sprzedajgcego. Najszerzej obowiazki sprze-
dajacego okreslone sg w przypadku zastosowania regut Grupy D. Sprzedajacy jest w takiej
sytuacji zobowigzany do dostarczenia na wtasne ryzyko towaru do okre$lonego miejsca lub
portu przeznaczenia, ponoszac za to pelng odpowiedzialnos¢.

16. Uzupelnieniem regut Incoterms sg tzw. reguly Combiterms 2011, ktére wykorzy-
stywane sg w sytuacji, gdy towary przewozone sa roznymi srodkami transportu w ramach
tzw. transportu kombinowanego (por. Z. Banaszczyk, w: Pietrzykowski, Komentarz, 2015, t. II,
art. 547, Nb 8). Dotyczy to w szczegdlnosci sytuacji, w ktérych dochodzi do konsolidowania
roznych przesytek przez spedytora miedzynarodowego w ramach zbiorczych dostaw doko-
nywanych zazwyczaj w kontenerach. Reguly Combiterms w sposob znacznie bardziej szcze-
gotowy okreslaja przede wszystkim podzial kosztow zwigzanych z transportem miedzy

kupujacym a sprzedajacym.

VI. Problematyka kolizyjnoprawna

17. Komentarz nie przedstawia szczegétowo kwestii kolizyjnoprawnych, lecz raczej wpro-
wadza w te tematyke i odsyta do literatury przedmiotu (zob. przede wszystkim B. Fuchs,
M. Jagielska, M. Kropka, W. Kurowski, M. Pagdan, E. Rott-Pietrzyk, M. Swierczyriski, M. Wo-
jewoda, M. Zachariasiewicz, M.A. Zachariasiewicz, G. Zmija, w: System PrPryw, t. 20B,
rozdz. VIII, s. 264 i n. oraz literature tam powotana).

W kwestii prawa wlasciwego do uméw sprzedazy stosuje sie rozporzadzenie Rzym I. Roz-
porzadzenie zastgpitlo w odniesieniu do uméw zawartych 17.12.2009 r. i po tej dacie Kon-
wencje rzymska o prawie wtasciwym dla zobowigzan umownych (otwarta do podpisu
19.6.1980 r., Dz.Urz. UE Nr 169, s. 10), ktéra z kolei zastgpila wczesniej przepisy kolizyjne
PrPrywM65 o zobowigzaniach umownych (art. 25-29) (zob. System PrPryw, t. 20B, s. 95in.,
s. 103 in.).

Rozporzadzenie wprowadza reguly dotyczace prawa wtasciwego dla zobowiazan umow-
nych w sprawach cywilnych i handlowych powiazanych z prawem réznych panstw (art. 1
ust. 1 zd. 1). Rozporzadzenie nie zastepuje umdéw miedzynarodowych zawartych z udzia-
tem panstw trzecich, ktérych strong byla Polska w dniu przyjecia rozporzadzenia (zob.
System PrPryw, t. 20B, s. 96 odnosnie do tych uméw). Ponadto w mocy pozostaje konwencja
wiedeniska o umowach miedzynarodowej sprzedazy towaréw z 11.4.1980 r. (w Polsce obo-
wiagzujaca od 1.6.1996 r.; System PrPryw, t. 20B, s. 97).

17.1. Podczas gdy gtéwna reguly przyjeta na gruncie rozporzadzenia Rzym I jest wybdr prawa wilasci-
wego przez strony stosunku zobowigzaniowego (art. 3), rozporzadzenie wprowadza tez szereg regut
ograniczajacych swobode wyboru prawa (System PrPryw, t. 20B, s. 73 i n.). W przypadku braku wyboru
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prawa, dla umowy sprzedazy towaréw wilasciwe prawo to prawo miejsca zwyktego pobytu lub siedziby
sprzedawcy, chyba ze inne prawo jest znacznie silniej zwigzane z umowgq [art. 4 ust. 1 lit. a; zob. takze
art. 4 ust. 1 lit. ¢ odnosnie do nieruchomosci, dalsze litery ust. 1 (wiacznie z lit. G) co do innych
rodzajéw umow sprzedazy, franczyzy, dystrybucji, sprzedazy towaréw w drodze licytacji, oraz art. 4
ust. 2 w odniesieniu do innych uméw]. Natomiast dla uméw konsumenckich wlasciwe prawo okresla
art. 6 rozporzadzenia Rzym 1. Wedtug tego przepisu (ust. 1) dla uméw miedzy konsumentem (osoba
fizyczna zawierajaca umowe w celu, ktéry mozna uznac za niezwigzany z jej dziatalnoscig gospodarcza
lub zawodowa), a przedsiebiorca (osoba wykonujaca dziatalnosé gospodarcza lub zawodowa) wtasciwe
jest prawo panstwa, ,,w ktérym konsument ma miejsce zwyktego pobytu, pod warunkiem ze przedsie-
biorca: a) wykonuje swoja dziatalnos¢ gospodarcza lub zawodowa w panstwie, w ktérym konsument
ma miejsce zwyktego pobytu; lub b) w jakikolwiek sposéb kieruje taka dziatalnos$é do tego panistwa lub
do kilku panstw z tym panstwem wilacznie; a umowa wchodzi w zakres tej dziatalnosci”.

Ustep 2 tego artykutu dozwala stronom uméw konsumenckich na dokonanie wyboru prawa wtasciwego,
cho¢ podkresla tez, ze ,,Wybor taki nie moze jednak prowadzi¢ do pozbawienia konsumenta ochrony
przyznanej mu na podstawie przepisow, ktérych nie mozna wylaczy¢ w drodze umowy, na mocy prawa,
jakie zgodnie z ust. 1 bytoby wlasciwe w braku wyboru” (zob. takze System PrPryw, t. 20B, s. 264 in.,
szczegdlnie s. 277 in.).

18. Jezeli chodzi o kwestie jurysdykecji, zastosowanie do uméw sprzedazy ma rozporza-
dzenie Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) Nr 1215/2012 z 12.12.2012 r. w sprawie
jurysdykcji i uznawania orzeczen sadowych oraz ich wykonywania w sprawach cywilnych
i handlowych (Dz.Urz. UE L Nr 351, s. 1 ze zm.). Rozporzadzenie wprowadza ogdlna zasade,
wedtug ktérej osoby majace miejsce zamieszkania na terytorium panstwa cztonkowskiego
powinny by¢ pozywane, niezaleznie od ich obywatelstwa, przed sady tego panstwa czton-
kowskiego (art. 4). Moga one by¢ pozywane przed sady innego panstwa cztonkowskiego
jedynie w przypadkach przewidzianych w sekcjach 2 do 7 rozdzialu II rozporzadzenia
(jurysdykcja szczegoélna).

18.1 Rozporzadzenie wprowadza szereg przypadkéw jurysdykeji szczegélnej, m.in. dla zobowiazan
umownych: tu jest mozliwe pozwanie w panstwie wykonania zobowigzania (a jest to, jezeli nie

ustalono inaczej w umowie, w przypadku sprzedazy rzeczy, miejsce gdzie rzeczy byly lub miaty by¢
dostarczone — art. 7 pkt 1).

18.2. W umowach z udziatem konsumentéw zastosowanie znajdq art. 17 i n. rozporzadzenia Nr 1215/2012
(zob. N. Reich, Cross-Border Consumer Protection, w: H.W. Micklitz, N. Reich, Sale of Consumer Goods,
s. 2851in.). Podczas gdy konsument moze pozwac kontrahenta przed sgdami panstwa czlonkowskiego,
gdzie kontrahent albo konsument ma miejsce zamieszkania, kontrahent moze pozwaé konsumenta
jedynie przed sad panstwa cztonkowskiego, gdzie konsument ma miejsce zamieszkania (co do szcze-
gétowych warunkdéw stosowania tej reguty zob. art. 18 rozporzadzenia Nr 1215/2012).

C. Rodzaje sprzedazy

19. Umowa sprzedazy jest kategorig niezmiernie pojemna, jesli chodzi o zakres stosunkéw
prawnych mogacych podlegac jej regulacji. Strong umowy sprzedazy moze by¢ praktycznie
kazdy podmiot, ktdry jest dopuszczony do obrotu cywilnoprawnego. Dotyczy to zaréwno
0s6b fizycznych, jak i 0s6b prawnych oraz jednostek organizacyjnych nieposiadajacych oso-
bowosci prawnej, ale wyposazonych w zdolnos$¢ prawna.

. Umowa sprzedazy w praktyce obrotu, umowa sprzedazy
konsumenckiej oraz pojecie konsumenta

20. Umowa sprzedazy moze by¢ zawierana zaréwno w profesjonalnym obrocie gospo-
darczym, w ktérym obie strony maja status przedsiebiorcéw w rozumieniu art. 43" KC, jak
i w obrocie nieprofesjonalnym (powszechnym), w ktérym zadna ze stron transakcji nie ma
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statusu przedsiebiorcy. Dodatkowo nalezy wyodrebni¢ sprzedaz dokonywana w tzw. obrocie
konsumenckim (tzw. sprzedaz konsumencka). Chodzi tutaj o transakcje sprzedazy zawie-
rane miedzy przedsiebiorcami (w zakresie prowadzonego przez nich przedsiebiorstwa,
art. 43' KC) a osobami fizycznymi nabywajacymi rzecz w celu niezwigzanym bezposrednio
z ich dziatalnoscig gospodarcza lub zawodowg (zob. komentarz do art. 221 KC). Wyodreb-
nienie sprzedazy konsumenckiej zwigzane jest przede wszystkim z istnieniem rozbudo-
wanego systemu ochrony praw konsumentdéw, istotnie modyfikujacego pelna swobode
kontraktowania stron. Obecnie jest ono w polskim prawie wynikiem koniecznosci imple-
mentacji dyrektyw konsumenckich UE. W tych dyrektywach, jak i szerzej w polityce i prawie
ochrony konsumenta UE, sprzedaz konsumencka jest czesto podstawg zatozen oraz regulacji
i jest wyodrebniona jako taka przez wzgledy ekonomiczne (E. £etowska, K. Osajda, w: Sys-
tem PrPryw, t. 5, 2013, Legalis, rozdz. I, Nb 83, s. 52).

20.1. Sprzedaz konsumencka nie zostala przez polskiego ustawodawce zdefiniowana, cho¢ w stanie
prawnym przed wejéciem w zycie PrKonsU art. 1 ust. 4 i art. 12 ust. 1 SprzedKonsumU oraz art. 535,
605, 627" oraz art. 770" KC odwolywaly sie do tego pojecia (obecnie zaden z tych przepiséw nie jest
w mocy). W. Dubis wskazywal w tym kontekscie, ze definicje sprzedazy konsumenckiej nalezato wy-
prowadzi¢ z art. 353 oraz 353" KC o swobodzie ksztattowania uméw oraz z art. 1 SprzedKonsumU
[ta ostatnia nie jest juz obecnie w mocy; W. Dubis, w: Ustawa (red. J. Jezioro), art. 1, Nb 3]. Autor ten
definiowat ja jako umowe sprzedazy rzeczy ruchomej (towaru konsumpcyjnego) nabywanej za zaptatg
ceny przez osobe fizyczna w celu niezwigzanym z dziatalnoscia zawodowg lub gospodarcza, ktéra za-
wierana jest w zakresie dzialalnosci przedsiebiorstwa sprzedawcy [W. Dubis, w: Ustawa (red. J. Jezioro),
art. 1, Nb 3]. Definicja sugerowana przez W. Dubisa wydaje sie nadal prawidlowo odzwierciedla¢ wa-
runki i zakres uméw sprzedazy konsumenckiej, cho¢ nalezatoby tez zasugerowac, ze do jej tworzenia
nalezy postugiwac sie zrodtami prawa UE, z ktérych ona sie wywodzi. Jest to przede wszystkim dyrek-
tywa 1999/44/WE, cho¢ nie zawiera ona definicji sprzedazy konsumenckiej, a raczej okresla jg przez
warunki i zakres stosowania swych przepiséw. Kryteria definiowania uméw objetych zakresem obo-
wiazywania dyrektywy sa kryteriami ekonomicznymi, niezaleznymi od prawnego charakteru stosunku
miedzy konsumentem a przedsiebiorca: konsument nabywa od przedsigbiorcy towar konsumpcyjny
(zob. System PrPryw, t. 5, 2013, rozdz. 1, Nb 443).

20.2. Ponadto wazne jest ze, zgodnie z art. 22! KC, konsument to osoba fizyczna nabywajaca rzecz
w celu niezwigzanym bezposrednio z dzialalnoscia zawodowa i gospodarcza. Tym samym jezeli kupno
jest jedynie posrednio zwiazane z takg dzialalno$cia, klasyfykacja osoby fizycznej jako konsumenta
(oraz sprzedazy jako konsumenckiej) nie ulegnie zmianie [dogtebna analiza pojecia , konsument”
ijego ewolucji w prawie polskim zostata przedstawiona przez P Kukuryka, Definicje konsumenta, s. 18,
przez M. Namystowskq, w: Ustawa (red. M. Namystowska, D. Lubasz), s. 368 i n. oraz przez M. Sieradzkq,
Konsument w $wietle Ustawy o Prawach Konsumenta, cz. 3, rozdz. I]. Takie ujecie zostalo potwier-
dzone w orzeczeniu TSUE z 3.9.2015 r., C-110/14, Horatiu Ovidiu Costea v. SC Volksbank Romania SA
(w momencie konczenia tego komentarza nieopublikowane). W tej sprawie Trybunat uznal, ze profe-
sjonalista (prawnik), ktéry nawigzat z bankiem umowe pozyczki (pozyczka byta przeznaczona na cele
niezwigzane bezposrednio z jego dziatalnoscia zawodows i gospodarcza) zabezpieczonej na nierucho-
mosci nalezacej do prowadzonej przez niego firmy prawniczej, moze by¢ w tym stosunku umownym
traktowany jako konsument. Pomimo bowiem potencjalnej wiedzy i orientacji takiego prawnika w kwe-
stiach dziatalno$ci komercjalnej bankéw pozostaje on w stosunku z takim bankiem podmiotem stabszym
(pkt 27 uzasadnienia orzeczenia).

20.3. W prawie polskim, jako rezultat zmian w regulacjach umowy sprzedazy przede wszystkim wyni-
kajacych z obowigzku implementacji dyrektyw UE, powstaly watpliwosci dotyczace dokladnego zakresu
pojecia umowy sprzedazy konsumenckiej. Chodzi tu co do zasady o umowy majace na celu przeniesie-
nie z przedsiebiorcy na konsumenta (zawierajacego umowe w celu niezwigzanym bezpos$rednio z jego
dzialalnoscig gospodarcza lub zawodowa) wlasnosci rzeczy. Rzecz ta jednak moze by¢ takze wytwo-
rzona przez przedsiebiorce, czyli w zakres pojecia umowy sprzedazy konsumenckiej w rozumieniu
prawa unijnego wchodzi, poza umowa sprzedazy wedtug polskiego KC, takze np. umowa o dzieto
(E. Letowska, K. Osajda, w: System PrPryw;, t. 5, 2013, Legalis, rozdz. I, Nb 83). A. Wiewiérowska-Do-
magalska, Umowa sprzedazy, Legalis, pkt 4, sygnalizuje bardzo powazne problemy dotyczace systema-
tyki uméw nazwanych i zamieszanie wprowadzone w te systematyke europejskq koncepcja umowy
sprzedazy konsumenckiej [zob. tez doglebna analize problemu oraz stosunku umowy sprzedazy kon-
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sumenckiej do innych uméw — stanowisko wyrazone na gruncie SprzedKonsumU, obecnie zachowujace
wage: W. Dubis, w: Ustawa (red. J. Jezioro), art. 1, Nb 4-14]. Wedlug A. Wiewidrowskiej-Domagalskiej
po przeniesieniu na grunt prawa polskiego ,europejska sprzedaz konsumencka obejmuje czesciowo
umowe sprzedazy, czesciowo umowe o dzieto, i czesciowo umowe komisu”. W niniejszym komentarzu
uzywa sie zwrotu ,,sprzedaz konsumencka”, poniewaz jest to zwrot przyjety w literaturze i orzecz-
nictwie: w Polsce oraz szerzej w UE. Jednak nalezy mie¢ na uwadze problem zauwazony przez A. Wie-
widrowskq-Domagalskq. Problem ten zostal czesciowo rozwigzany przez ustawodawce przy okazji
konstruowania przepiséw PrKonsU, i obecnie w KC nie uzywa sie zwrotu ,,sprzedaz konsumencka”,
a raczej odwotuje sie do umowy sprzedazy, gdzie kupujacym jest konsument (zob. np. art. 546', art. 548
§ 3, art. 556" § 2, art. 5567, a takze art. 770 KC). W ten sposdb wprowadzono sytuacje, gdzie, jak
wspomniano powyzej, pojecie sprzedazy — jego definicja, podstawowe elementy i obowiazki stron —
pozostajg jednolite dla uméw sprzedazy w obrocie profesjonalnym, powszechnym i konsumenckim.
Dla uméw, gdzie kupujacym jest konsument (sa to w domysle umowy, gdzie kontrahentem konsumenta
musi by¢ przedsiebiorca — zob. komentarz do art. 22' KC), wprowadza sie jedynie dodatkowe reguly
majace na celu ochrone konsumenta (zob. np. komentarz do 546', art. 548 § 3, art. 556' § 2, art. 556” KC).
To podejscie jest kontynuowane przy regulacji innego rodzaju uméw — zob. przede wszystkim art. 770 KC.

Il. Rodzaje uméw sprzedazy

21. Umowa sprzedazy w ujeciu KC nie stanowi kategorii jednolitej. Obok ,standardowe;j”
umowy sprzedazy przepisy kodeksowe wyrdzniaja takze szczegdlne rodzaje sprzedazy, takie
jak: 1) sprzedaz wierzytelnosci (art. 509-518 KC); 2) sprzedaz z zastrzezeniem wylacznosci
(art. 550 KC); 3) sprzedaz na raty (art. 583-588 KC); 4) sprzedaz z zastrzeZeniem prawa
wiasnosci (art. 589-591 KC); 5) sprzedaz na probe albo z zastrzezeniem zbadania rzeczy
przez kupujacego (art. 592 KC); 6) sprzedaz z zastrzezeniem prawa odkupu (art. 593-595 KC);
7) sprzedaz z zastrzezeniem prawa pierwokupu (art. 596-602 KC); 8) sprzedaz spadku
(art. 1052-1057 KC).

22. Dodatkowo w praktyce obrotu funkcjonuje réwniez wiele innych kategorii sprzedazy
bedacych modyfikacja odpowiednich przepiséw kodeksowych. Przykladem takich szczegdl-
nych pozakodeksowych rodzajéw umowy sprzedazy moga by¢ m.in. sprzedaz kompen-
sacyjna (barter, offset), sprzedaz wysytkowa, sprzedaz poza lokalem handlowym, sprzedaz
z bonifikata cenowa, sprzedaz wedlug wzoru czy tez sprzedaz na przedplaty (szerzej na
temat réznych rodzajéw sprzedazy i ich klasyfikacji zob. W.J. Katner, w: System PrPryw, t. 7,
2011, Nb 56in., s. 24in.).

I1l. Sprzedaz w postepowaniu egzekucyjnym

23. Pojecie sprzedazy pojawia sie takze w kontekscie przepisow KPC i KPA dotyczacych
postepowania egzekucyjnego. Wydaje sie jednak, ze sprzedazy w rozumieniu przepisow
KPC i KPA nie mozna utozsamiac z regulacja umowy sprzedazy na gruncie KC. Na
gruncie odpowiednich przepiséw KPC i KPA nabywca nabywa rzecz w trybie szczeg6lnym,
bez nawigzania bezposredniej relacji kontraktowej z wilascicielem rzeczy. Nabywana rzecz
jest zreszta z mocy prawa wolna od jakichkolwiek obcigzen. Z punktu widzenia nabywcy
sprzedaz egzekucyjna stanowi zatem podstawe pierwotnego nabycia rzeczy. Istotnie rézni
to tym samym sprzedaz egzekucyjna od sprzedazy regulowanej moca przepiséw KC.

D. Ograniczenia swobody kontraktowania

24. Przepisy KC w zakresie umowy sprzedazy maja w przewazajacej mierze charakter dys-
pozytywny. Pozwala to stronom korzystaé w szerokim zakresie z zapisanej w art. 353" KC
zasady swobody uméw. Jednak w pewnych sytuacjach autonomia woli stron moze podle-
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gad istotnym ograniczeniom. Ograniczenia te zwigzane sq zazwyczaj z wylgczeniem pew-
nych débr z obrotu towarowego lub tez ewentualnie z ich reglamentacjq i zwigzana z tym
koniecznoscia uzyskiwania odpowiednich zgdd, zezwolen lub koncesji. Ograniczenia moga
by¢ takze zwiazane z przestankami podmiotowymi charakteryzujacymi poszczegélne strony
potencjalnej transakcji. Taki charakter majg m.in. ograniczenia dotyczace nabywania nie-
ruchomosci przez cudzoziemcéw oraz zawarte w aktach prawnych regulujacych zasady
sprzedazy konsumenckiej. Odnosi sie to réwniez do ograniczen zwigzanych z koniecznoscia
stosowania odpowiednich procedur (przetargowych) w zakresie zawierania umow sprze-
dazy w transakcjach z udziatem podmiotéw publicznych (zob. ZamPublU).

I. Reglamentacja cen

25. Ograniczenia w swobodzie kontraktowania moga wynikac¢ takze z odgérnie narzuca-
nego — w trybie administracyjnym — poziomu cen okreslonych towaréw. Przepisy prawa
przewiduja bowiem mozliwo$¢ funkcjonowania w obrocie cen sztywnych (art. 537 KC), cen
maksymalnych (art. 538 KC), cen minimalnych (art. 539 KC), cen wynikowych (art. 540 KC),
ustalanych w trybie zarzadzenia wlasciwego organu administracji publiczne;j.

Il. Ochrona konkurencji i konsumentéw

26. Ograniczeniem pelnej swobody kontraktowania w zakresie ksztaltowania warunkéw
zawierania umow sprzedazy sa ponadto regulacje dotyczace ochrony konkurencji i konsumen-
téw. Majac na wzgledzie szeroko pojety interes uczestnikéw rynku, OchrKonkurU zabrania
stosowania praktyk ograniczajacych konkurencje. Na tej podstawie zabronione jest w szcze-
gblnosci zawieranie porozumien, ktérych celem lub skutkiem jest wyeliminowanie, ograni-
czenie lub naruszenie w inny sposéb konkurencji na rynku wlasciwym (art. 6 OchrKonkurU).
Zakazane jest takze naduzywanie pozycji dominujacej na rynku wtasciwym przez jednego
lub kilku przedsiebiorcéw, przez co nalezy rozumie¢ m.in. narzucanie — w sposéb bezpo-
$redni lub posredni — nieuczciwych cen, w tym cen nadmiernie wygoérowanych albo razaco
niskich (ceny dumpingowe), odlegtych terminéw platnosci lub innych warunkéw zakupu
albo sprzedazy towaréw (art. 9 OchrKonkurU). W przypadku stwierdzenia stosowania
przez przedsigbiorce praktyk ograniczajacych konkurencje Prezes UOKIK wydaje decyzje
nakazujaca zaniechanie stosowania takich praktyk; moze takze nalozy¢ na przedsiebiorce
kare pienieznag (art. 106 OchrKonkurU).

27. Warto zauwazy¢, ze sprzedaz towarow lub ustug ponizej kosztéw ich wytworzenia lub
Swiadczenia albo ich odsprzedaz ponizej kosztéw zakupu w celu eliminacji innych przed-
siebiorcéw stanowi ponadto czyn nieuczciwej konkurencji w rozumieniu art. 15 ZNKU i pod-
lega odpowiednim sankcjom przewidzianym przez te ustawe. W $wietle regulacji ZNKU
czynem nieuczciwej konkurencji bedzie takze: 1) naklanianie oséb trzecich do odmowy
sprzedazy innym przedsiebiorcom albo niedokonywania zakupu towaréw lub ustug od in-
nych przedsiebiorcéw; 2) rzeczowo nieuzasadnione, zréznicowane traktowanie niektérych
klientéw; 3) pobieranie innych niz marza handlowa oplat za przyjecie towaru do sprzedazy
czy tez 4) dzialanie majace na celu wymuszenie na klientach wyboru jako kontrahenta
okreslonego przedsiebiorcy lub stwarzanie warunkéw umozliwiajgcych podmiotom trzecim
wymuszanie zakupu towaru lub ustugi u okreslonego przedsiebiorcy. Generalnie czyn nie-
uczciwej konkurencji stanowi¢ bedzie réwniez utrudnianie matym przedsiebiorcom, w rozu-
mieniu SwobDzialGospU, dostepu do rynku przez sprzedaz towardw lub ustug w obiektach
handlowych o powierzchni sprzedazy powyzej 400 m* po cenie nieuwzgledniajacej marzy
handlowej. Powyzsze nie dotyczy jednak: 1) wyprzedazy posezonowej, dokonywanej dwa
razy w roku na koniec sezonu letniego i zimowego, trwajacej kazdorazowo nie dtuzej niz
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miesiac; 2) wyprzedazy ze wzgledu na uplywajacy termin przydatnosci towaréw do spozy-
cia lub uptywajaca date minimalnej trwatosci oraz 3) likwidacji obiektu handlowego, o ile
sprzedaz taka trwa nie dtuzej niz 3 miesigce od dnia podania do publicznej wiadomosci
informacji o likwidacji tego obiektu, a w przypadku likwidacji wszystkich obiektéw handlo-
wych przedsiebiorcy w zwiazku z zaprzestaniem przez niego dziatalnosci handlowej — nie
dtuzej niz rok.

27.1. W odniesieniu do zakazu pobierania innych niz marza handlowa optat za przyjecie towaru do
sprzedazy warto pamieta¢ o wyr. SA w Poznaniu z 25.2.2010 r. (I ACa 107/10, Legalis). Zdaniem Sadu
dla oceny, czy $wiadczenia pieniezne uiszczane przez dostawce majg charakter niedozwolonych optat
za przyjecie towaru do sprzedazy w rozumieniu przepisu art. 15 ust. 1 pkt 4 ZNKU, nie maja decydu-
jacego znaczenia zaréwno forma zastrzezenia tego rodzaju $wiadczen, jak i uzyte dla ich okreslenia
nazewnictwo. W szczegélnosci moga by¢ uznane za tego rodzaju oplaty swiadczenia, ktdre dostawca
zobowiazany jest uiszczac do rak odbiorcy na podstawie zawieranych obok podstawowych uméw kupna
— sprzedazy (dostawy) uméw dodatkowych, przybierajacych zwykle posta¢ uméw tzw. marketingo-
wych, na podstawie ktérych dostawca zobowiazany jest do zaplaty naleznosci z tytulu rabatéw ,,od
obrotu”, optat ,,na otwarcie” sklepu, kosztéw wydawania gazetek promocyjnych itp. W tym kontekscie
za zabronione prawem opfaty, o jakich mowa w art. 15 ust. 1 pkt 4 ZNKU, nalezy uzna¢ np. wynagrodze-
nie ryczaltowe zastrzezone na rzecz sieci handlowej za wydawanie gazetek i katalogéw promocyjnych.
Z chwila wykonania przez dostawce umoéw sprzedazy wlasnos$é rzeczy sprzedanych przechodzi na
kupujacego, co oznacza, ze w przedmiotowych gazetkach reklamuje on wlasny towar, zmierzajac do
zwielokrotnienia jego sprzedazy. Koszty reklamy powinny by¢ zatem skladnikiem marzy handlowej,
zawartej w cenie sprzedazy towardéw klientom sieci. Nie ma natomiast podstaw, aby kosztami tymi
obcigzaé dostawcow sieci. Bez znaczenia jest dla oceny takiego procederu okoliczno$é, ze sieci, obni-
zajac w ten sposob swoje koszty, moga oferowaé koficowym nabywcom konkurencyjne, atrakcyjne
ceny detaliczne.

28. Jak wspomniano powyzej, koniecznos$¢ ochrony stabszych uczestnikdéw rynku — konsumen-
téw — w znaczny sposob ogranicza swobode uméw w umowach sprzedazy konsumenckiej.
Przede wszystkim PrKonsU uniemozliwia konsumentowi rezygnacje z praw przystuguja-
cych mu na podstawie tej ustawy. Artykut 7 zd. 2 PrKonsU przewiduje, Ze ,Postanowienia
uméw mniej korzystne dla konsumenta niz przepisy ustawy sa niewazne, a w ich miejsce
stosuje sie przepisy ustawy”.

I1l. Konsekwencje naruszenia istniejgcych ograniczen

29. Oddzielnym zagadnieniem jest kwestia skutkdw prawnych, jakie pociaga za soba naru-
szenie istniejacych ograniczen w zakresie swobody ksztaltowania warunkéw umowy sprze-
dazy. Co do zasady w pierwszej kolejnosci zastosowanie znalez¢ moze regulacja art. 58 KC.
Na tej podstawie czynnos¢ sprzedazy sprzeczna z ustawg albo majaca na celu jej obejscie
bedzie, co do zasady, niewazna, chyba ze przepis szczegdlny przewiduje w takim przypadku
inny skutek (w szczegdlnosci ten, ze na miejsce postanowien niewaznych wchodza odpo-
wiednie przepisy ustawy). Sankcja niewaznosci znajdzie tez zastosowanie w przypadku
sprzedazy dokonanej z naruszeniem przepiséw przewidujacych konieczno$¢ posiadania
odpowiedniego zezwolenia na prowadzenie koncesjonowanej dzialalnosci gospodarczej
(W.J. Katner, w: System PrPryw, t. 7, 2011, Nb 151, s. 53; Z. Banaszczyk, w: Pietrzykowski,
Komentarz, 2015, t. II, art. 535, Nb 18). Nie ma w tym przypadku znaczenia fakt, ze niewaz-
nos¢ czynnosci prawnej wynika¢ bedzie z naruszenia przepisow prawa administracyjnego.
W wielu przypadkach sankcja niewaznosci wynika¢ bedzie tez bezposrednio z odpowied-
nich regulacji szczegdlnych. Dotyczy to m.in. nabycia nieruchomosci przez cudzoziemca
z naruszeniem przepisow o nabywaniu nieruchomosci przez cudzoziemcow, dokonania
sprzedazy przy jednoczesnym naduzyciu pozycji dominujacej czy tez zawarcia umowy
sprzedazy z naruszeniem przepiséw o zamdéwieniach publicznych. Artykut 7 PrKonsU, ktéry
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wprowadza sankcje niewaznosci dla postanowienl uméw konsumenckich mniej korzyst-
nych dla konsumenta niz postanowienia tej ustawy, zostat wspomniany powyzej (Nt 28).

E. Istota umowy sprzedazy

30. Umowa sprzedazy w ujeciu przepiséw KC jest umowa dwustronnie zobowiazujaca.
W zwiazku z zawarciem umowy sprzedazy sprzedawca staje sie zobowiazany do prze-
niesienia wlasnosci rzeczy lub prawa na kupujacego oraz do wydania przedmiotu
sprzedazy kupujacemu. Z kolei trescia zobowiazania kupujacego jest zaplacenie ceny
oraz odebranie rzeczy. Tym samym umowa sprzedazy jest umowa wzajemna, gdyz swiad-
czenie jednej strony jest z zatozenia odpowiednikiem §wiadczenia drugiej strony. Jednocze-
$nie dla skutecznosci umowy sprzedazy nie jest, co do zasady, konieczne, aby sprzedawca
byt osobg uprawniong do rozporzadzania rzecza. Z istoty umowy sprzedazy wynika jedynie
zobowigzanie do spowodowania, aby wlasnos¢ rzeczy zostata przeniesiona na nabywce.
Za wykonanie tego zobowigzania sprzedawca bedzie odpowiadat wedtug przepiséw KC
o wykonaniu zobowiazan i skutkach ich niewykonania (zob. J. Jezioro, w: Gniewek, Mach-
nikowski, Komentarz, 2016, art. 535, Nb 14).

31. W okreslonych prawem przypadkach zawarcie umowy sprzedazy moze jednoczes-
nie wywolywaé skutek rozporzadzajacy. Dotyczy to w szczegolnosci sprzedazy rzeczy
oznaczonych co do tozsamosci (art. 155 § 1 KC), oddania gruntu w uzytkowanie wieczyste
(art. 234 KC), przeniesienia prawa uzytkowania wieczystego (art. 237 KC), sprzedazy wie-
rzytelnosci (art. 510 KC) oraz sprzedazy spadku (art. 1052 § 1 KC). W takim ujeciu czynno$é¢
prawna jest czynnoscig zobowiazujaco-rozporzadzajaca (czynnos¢ o podwojnym skutku).
Skutek rozporzadzajacy nastepuje wowczas bezposrednio z mocy prawa.

I. Konsensualnosé

32. Cechg umowy sprzedazy jest takze jej konsensualnosé. W zakresie skutkdw obligacyj-
nych umowa sprzedazy dochodzi do skutku moca samego porozumienia stron (solo consensu),
bez koniecznosci dokonywania jakichkolwiek czynnosci realnych. Tym samym z chwila zto-
zenia zgodnych o$wiadczen woli w zakresie zawarcia umowy sprzedazy kazda ze stron
uzyskuje odpowiednie roszczenie w stosunku do drugiej strony. Przeniesienie wlasnosci
(o ile nie nastepuje z mocy prawa) i wydanie rzeczy, jak réwniez odebranie rzeczy i zaptata
ceny sg jedynie przejawem wykonania umowy przez strony; nie warunkujg natomiast
w zadnym wypadku jej waznosci lub skutecznosci (W.J. Katner, w: System PrPryw;, t. 7, 2011,
Nb 20, s. 13; Z. Banaszczyk, w: Pietrzykowski, Komentarz, 2015, t. II, art. 535, Nb 10).

1. Odptatnosé

33. Umowa sprzedazy jest umowgq odptatng. Kupujacy zobowiazany jest do zaptaty ceny
w zamian za nabywang rzecz lub prawo. Cena stanowi tu ekwiwalent §wiadczenia sprze-
dawcy. W kontekscie umowy sprzedazy pod pojeciem ceny nalezy rozumie¢ wyltacznie
$wiadczenie pieniezne. Jezeli natomiast ekwiwalent za zbywana rzecz oznaczany jest w innej
postaci niz §wiadczenie pieniezne, umowa taka przyjmuje zazwyczaj — w catosci albo w od-
powiednim zakresie — kwalifikacje umowy zamiany (W.J. Katner, w: System PrPryw, t. 7,
2011, Nb 22, s. 13). Dotyczy to jednak wylacznie sytuacji, gdy wola stron byto zawarcie
takiej a nie innej umowy. Zgodnego porozumienia stron wymaga takze odnowienie oraz
datio in solutum, jesli $wiadczenie dotychczasowe nabywcy mialoby zosta¢ zastapione
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przez inne $wiadczenie w celu umorzenia zobowigzania (wyr. SN z 2.12.2010 r., I CSK
10/10, Legalis).

l1l. Zagadnienie ekwiwalentnosci Swiadczen

34. Ekwiwalentno$¢ swiadczen nalezy oceniaé, co do zasady, w ujeciu subiektywnym,
zgodnie z zasada, ze dana rzecz lub prawo jest warta tyle, ile ktos chce za nig zaptaci¢. Jak
jednak podkresla sie w doktrynie, zasada ta nie oznacza pelnej dowolnosci w zakresie
ustalania wysokosci ceny (Z. Banaszczyk, w: Pietrzykowski, Komentarz, 2015, t. II, art. 535,
Nb 9). Odmienne stanowisko mogtoby bowiem zbyt tatwo prowadzi¢ do ukrywania pod
forma umowy sprzedazy innych czynnosci prawnych. Tym samym jezeli cena uzyskana
przez sprzedajacego w zamian za przeniesienie wlasnosci rzeczy byla razaco niewspdéimierna
w stosunku do wartosci zbytej rzeczy, czynnos¢ prawna moze potencjalnie zosta¢ uznana za
darowizne. Z drugiej jednak strony mozliwa jest takze sytuacja, w ktérej kupujacy zostanie
— juz po ustaleniu wysokosci ceny — zwolniony z obowiazku jej uiszczenia. W takim przy-
padku wydaje sie, ze zawarta umowa moze w dalszym ciggu by¢ potencjalnie kwalifikowana
jako umowa sprzedazy; czynno$¢ sprzedawcy moze by¢ bowiem wéwczas rozpatrywana
w kategoriach zwolnienia z dlugu zgodnie z art. 508 KC (Z. Banaszczyk, w: Pietrzykowski,
Komentarz, 2015, t. II, art. 535, Nb 12). Brak odpowiedniej ekwiwalentnosci s$wiadczen
w ramach zawartej umowy sprzedazy moze by¢ w tym kontekscie oceniany takze przez
pryzmat m.in. przepiséw o wadach o$wiadczen woli (np. pozorno$¢). W tym kontekscie
warto wspomnieé¢ o uchw. SN z 9.12.2011 r., w ktérej SN stwierdzit, ze niewazna jest
umowa darowizny nieruchomosci ukryta pod pozorna umowa sprzedazy tej nieruchomosci
(uchw. SN z 9.12.2011 r., Il CZP 79/11, OSNC 2012, Nr 6, poz. 74).

35. Ponadto dopuszczalne moze stac sie takze zastosowanie w odniesieniu do zawartej
umowy przepiséw art. 357" KC (nadzwyczajna zmiana stosunkéw), art. 358' § 3 KC (walo-
ryzacja $wiadczenia) lub art. 388 KC (wyzysk). Jednak ewentualna pdzniejsza zmiana
warunkéw rynkowych nie bedzie miata automatycznego wptywu na cene, ktdéra zostata
ustalona miedzy stronami. Co do zasady strony powinny umowe wykona¢ na uzgodnio-
nych wcze$niej warunkach (wyr. SN z 28.5.2008 r., IT CSK 35/08, MoP 2008, Nr 13, s. 678).
Kwalifikacja kazdego przypadku zaleze¢ bedzie od konkretnych okolicznosci faktycznych.
Dlatego tez sama nieekwiwalentno$¢ swiadczen — w znaczeniu obiektywnym — nie moze
w sposob automatyczny przesadzaé o niewaznosci umowy sprzedazy (Z. Banaszczyk, w: Pie-
trzykowski, Komentarz, 2015, t. II, art. 535, Nb 13) ani tez o zwolnieniu stron z obowiazku
spelienia $wiadczenia.

36. W tym kontekscie nalezy zaznaczy¢, ze ewentualne istnienie wad sprzedanej rzeczy
nie powoduje niewaznosci umowy (art. 58 § 2 KC); skutki prawne takiego stanu nalezy
ocenia¢ wedtug przepiséw o rekojmi za wady (wyr. SN z 30.10.1969 r., IT CR 430/69, OSN
1970, Nr 9, poz. 152).

IV. Kauzalnosé

37. Istotng cechg umowy sprzedazy jest takze jej kauzalny charakter. Wazno$¢ umowy za-
lezy tym samym od istnienia waznej przyczyny prawnej jej dokonania. Umowa sprzedazy
jest ze swojej istoty umowa przysparzajaca. Powoduje bowiem zwiekszenie aktywéw w ma-
jatku zaréwno kupujacego, jak i sprzedajacego. Dlatego tez podstawowa kauza bedzie tu
causa obligandi vel acquirendi. Dla wazno$ci umowy sprzedazy konieczne jest w tej sytuacji,
aby z tresci umowy wynikalo, ze celem obu stron byto pozyskanie dla siebie odpowiednich
wartosci majatkowych — z jednej strony wierzytelnos$ci o przeniesienie wtasnosci okreslonej
rzeczy lub prawa, a z drugiej strony — wierzytelnosci o zaptacenie ceny.
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