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Przedmowa

»Prawo umow handlowych” — piaty tom Systemu Prawa Handlowego — doczekato
si¢ pigciu wydan, co dowodzi z jednej strony znacznego zapotrzebowania na tego ro-
dzaju publikacje, z drugiej za§ — aprobaty i uznania dla merytorycznego ksztattu i za-
wartosci tego dzieta. Jednak niestychanie intensywny rozwdj stosunkéw handlowych
w ostatnich latach, rozpowszechnienie si¢ wielu, powstatych empirycznie, konstrukeji
umownych stuzacych ich nawigzywaniu czy zastosowanie w dziatalnosci gospodarczej
nowych technologii oznaczato koniecznos¢ dokonania gruntownego, ale nie catkowi-
tego, przeksztalcenia dotychczasowej struktury i zakresu przedmiotowego tego tomu
Systemu, ktorego koncepcja stworzona zostata przeciez jeszcze w latach 90. XX w.
W efekcie przekazywane obecnie do rak czytelnikéw ,,Prawo uméw handlowych” sta-
nowi zupetnie nowe jego opracowanie (nie jest to zatem szoéste wydanie), ktorego wi-
docznym znamieniem jest znaczne zwickszenie jego objetosci powodujace koniecznosé
wydania go w trzech woluminach (t. 5A, 5B 1 5C).

Juz pierwszy rzut oka na wewnetrzng strukture tego tomu wskazuje, ze utrzymana
zostala stworzona przez Profesora Stanistawa Wiodyke koncepcja podziatu analizo-
wanych zagadnien na te, ktore sktadaja si¢ na cz¢$¢ ogdlna, i te, ktore mieszcza si¢
w czesci szezegotowej. Mniejszym zmianom poddana zostata problematyka tej pierw-
szej: w odrgbnych rozdziatach omawiane sg kwestie ogolne dotyczace systemu uméow
handlowych, proces ich zawierania, wykonywania i przeksztatcania, zabezpieczenie
wierzytelno$ci umownych oraz odpowiedzialno$¢ przedsigbiorcy za niewykonanie lub
nienalezyte wykonanie zobowigzania, zostaly one jednak w znaczacy sposob poszerzone
i przeredagowane, co najwyrazniej widoczne jest w rozdziatach dotyczacych zawierania
i wykonywania umow oraz zabezpieczania wierzytelnosci. Natomiast zasadniczej mo-
dyfikacji ulegta czg¢$¢ szczegolna, zawierajaca analize poszczegolnych rodzajow umow
handlowych, w ktorej w miejsce dotychczasowych dziewigciu rozdzialow pojawito si¢
ich dwadziescia, a w kazdym z nich analizowanych jest kilka kontraktow. Wszystkie one
(poza jednym rozdzialem o umowach o wspotprace przedsigbiorcow napisanym jeszcze
przez Profesora Stanistawa Wiodyke 1 obecnie jedynie zaktualizowanym) zostaly przy-
gotowane od nowa w ogromnej wigckszos$ci przez osoby nienalezace do krggu autoréw
tekstow zawartych w poprzednich wydaniach.

Zasigg prezentowanych umow jest bardzo szeroki, obejmuje rozne kryteria ich wy-
odrebnienia. W pierwszych rozdziatach tej czg¢éci przedstawiane sg kontrakty mogace
znalez¢ zastosowanie we wszystkich sferach dziatalnosci gospodarczej, bowiem odno-
sza si¢ do wspolnych dla nich aspektow ksztattowania wzajemnych stosunkow umow-
nych. Typowymi ich przyktadami sg umowy organizacyjne, kooperacyjne (o wspotprace
przedsigbiorcow), offsetowe, dotyczace przedsicbiorstw, umowy o korzystanie z rzeczy
(leasing, najem, dzierzawa, timesharing) czy umowy o posrednictwo gospodarcze (m.in.
umowa agencyjna, franchising, komis, umowa dystrybucyjna).
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Przedmowa

Kolejng kategori¢ stanowig umowy, ktore nalezg wprawdzie do okreslonego rodzaju
dziatalnos$ci gospodarczej, jednak ich istota polega na ,,obstlugiwaniu” przedsigbiorcow
dziatajacych w roznych sferach tej dziatalnosci. Sg to umowy w sferze wtasnosci prze-
myslowej (zwlaszcza umowy licencyjna i know-how) czy umowy w sferze marketingu
i reklamy.

Jednak najbardziej rozbudowana zostata trzecia kategoria umow, obejmujaca kon-
trakty charakterystyczne dla jedenastu sfer dzialalnosci handlowej, przy czym niekto-
re z nich sa przedstawiane po raz pierwszy w polskiej literaturze prawa handlowego
(np. umowy w dziatalno$ci medycznej). Obok tych, ktore zawsze omawiane byly w czg-
$ci szczegdlowej prawa handlowego (umowy w obrocie towarowym, w dziatalnosci
inwestycyjno-budowlanej, bankowej, ubezpieczeniowej, transportowo-logistycznej),
odrgbnie potraktowane zostaty umowy w gospodarce rolnej, w sferze energetyki,
w dziatalno$ci turystycznej, umowy na rynku instrumentow finansowych, umowy fak-
toringu i forfaitingu czy umowy obstugujace ,,Swiat cyfrowy”.

W prezentacji i analizie kontraktéw zostat uwzgledniony nie tylko ich kontekst teo-
retyczno-prawny oraz miejsce w systemie umow, lecz takze praktyczny wymiar ich sto-
sowania, co znalazto swoje odzwierciedlenie w szerokim wykorzystaniu orzecznictwa
europejskiego i polskiego: Trybunalu Sprawiedliwo$ci Unii Europejskiej, Trybunatlu
Konstytucyjnego, Sadu Najwyzszego, sadow powszechnych i arbitrazowych, a takze
roznorodnych materiatow praktyki gospodarczej, w tym w szczegdlnosci wzorcow
umownych, czyli warunkéw umow, wzorow umow czy regulaminow.

Przedstawiane dzielo jest opracowaniem przygotowanym przez 35 autoroéw reprezen-
tujacych 12, czyli zdecydowana wigkszos¢, polskich uniwersytetow, przy czym znajduja
si¢ wsrdd nich zardwno osoby o uznanym profesorskim autorytecie, jak i przedstawicie-
le $redniego (ze stopniem doktora habilitowanego) i mtodszego (ze stopniem doktora)
pokolenia badaczy, posiadajacy jednak powazny dorobek naukowy i niekwestionowang
pozycje specjalistow we wlasciwych im gateziach prawa handlowego. Jest to wyrazem
przyjecia zalozenia o potrzebie uwzglgdniania szerokiego — zarowno obejmujacego
rozne osrodki akademickie kraju, jak i wyrazajacego trwajacg permanentnie sztafete
pokolen kadry naukowej — spektrum twoércoéw zaproszonych do napisania poszczeg6l-
nych rozdziatéw tego tomu Systemu Prawa Handlowego. Nalezy tez podkresli¢, ze
znaczna cz¢$¢ autorow w swej aktywnosci zawodowej w sposdb bezposredni styka si¢
z praktycznymi aspektami prowadzenia dzialalnosci gospodarczej, bedac sedziami lub
arbitrami albo prowadzac dziatalnos¢ o charakterze doradczo-eksperckim.

W koncowym fragmencie przedmowy nie moze nie znalez¢ si¢ stwierdzenie, ze
wszystkie zamieszczone w tym tomie teksty sa wyrazem wiasnych pogladéw autorow,
a redaktorowi tomu przypada jedynie rola osoby dbajacej o to, by teksty te spetnialy
wymogi stawiane opracowaniom systemowym i w efekcie stanowily, przy zachowaniu
ich wewnetrznej oryginalno$ci i réznorodnosci, koherentng catos¢.

Na zakonczenie autorzy sktadaja wyrazy podzickowania na rece Wydawcy, bez kto-
rego wsparcia organizacyjnego i redakcyjnego dzieto to nie mogtoby si¢ ukazac.

prof. dr hab. Mirostaw Stec
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