Przedmowa

Prawne aspekty migdzynarodowego obrotu handlowego sa w Polsce przedmiotem
coraz wigkszego zainteresowania. Przyczyna tego stanu rzeczy jest, z jednej strony,
stale rosnace znaczenie migdzynarodowej wymiany handlowej dla polskiej gospodarki,
a zatem i transakcji, ktore stanowia prawna podstawg tej wymiany, a z drugiej, niejako
w konsekwencji, coraz czestszy udziat polskich przedsigbiorcéw w sporach zwiazanych
z niewykonaniem lub nienalezytym wykonaniem kontraktow zawieranych w migdzy-
narodowym obrocie handlowym.

Naturalna konsekwencja wzrostu zainteresowania problematyka migdzynarodowego
prawa handlowego sa coraz czg¢sciej pojawiajace si¢ na rynku wydawniczym publika-
cje z tego zakresu, przede wszystkim w postaci artykutéw i monografii. Dotycza one
— z natury rzeczy — najrozniejszych zagadnien mieszczacych si¢ w zakresie wskaza-
nej problematyki, np. Konwencji wiedenskiej o migdzynarodowej sprzedazy towarow
(w tym dwa komentarze i kilka monografii), kwestii prawa wlasciwego dla roznych
czynnos$ci prawnych dokonywanych w migdzynarodowych stosunkach handlowych,
poszczegolnych uméw typowych dla tych stosunkéw, itd. Liczne sa takze — istotne dla
prawnej oceny tych umoéw — rozwazania o charakterze prawnoporownawczym. Te ostat-
nie z reguly nawiazuja do aktualnych, bardziej lub mniej udanych, inicjatyw tworze-
nia zbioréw materialnych norm prawa prywatnego, o charakterze ,,ponadnarodowym”
czy ,,pozanarodowym”, podejmowanych przez rézne organizacje mi¢dzynarodowe czy
gremia pozarzadowe. Stuzy¢ one maja, w dalszej perspektywie, ujednoliceniu prawa
materialnego, zwlaszcza w obszarze istotnym dla migdzynarodowych stosunkéw hand-
lowych, w skali migdzynarodowej lub przynajmniej regionalnej. Rola tych zbioréw juz
dzisiaj jest nie do przecenienia np. w praktyce negocjowania tresci kontraktéw, czy
w praktyce migdzynarodowego arbitrazu handlowego.

W polskim pi$miennictwie, bogatym w opracowania dotyczace réznych zagadnien
migdzynarodowego prawa handlowego, brak jednak kompleksowego opracowania
tej problematyki. Wymieni¢ mozna w zasadzie tylko dwa opracowania o charakterze
podrecznikowym, a mianowicie pochodzacy jeszcze z 1983 r. podrgeznik autorstwa
J. Jakubowskiego, M. Tomaszewskiego, A. Tynela i A. W. Wisniewskiego (Zarys mig¢dzy-
narodowego prawa handlowego, Warszawa 1983) oraz pdzniejszy (2 wyd. w 2006 r.)
o podobnej zawartosci podrecznik (Migdzynarodowe prawo handlowe, Warszawa 2006)
pod redakcja M. Pazdana. Stan polskiej literatury z zakresu migdzynarodowego prawa
handlowego, zwlaszcza gdy chodzi o opracowania catoéciowe, przedstawia si¢ zatem
nickorzystnie na tle opracowan tej problematyki, opublikowanych w innych panstwach,
szczegblnie aktywnych w migdzynarodowej wymianie handlowej (np. Szwajcaria,
Niemcy, Francja, Wielka Brytania, USA).

Niniejszy tom, przygotowany przez grupg przedstawicieli doktryny, z roznych
osrodkow akademickich (z przewazajacym udzialdéw pracownikéw Wydziatu Prawa
i Administracji Uniwersytetu Slaskiego w Katowicach), ma — zgodnie z zatozeniami

XXIII



Przedmowa

Systemu Prawa Handlowego — charakter opracowania systemowego, obejmujacego
zarys podstawowych zagadnien migdzynarodowego prawa handlowego (czy — jak to
niekiedy okresla si¢ w doktrynie — prawa kontraktéw zagranicznych). W zatozeniu tom
ogranicza si¢ do przedstawienia prywatnoprawnych zagadnien migdzynarodowego ob-
rotu handlowego (taki wlasnie zakres tradycyjnie umieszcza si¢ w pojeciu migdzyna-
rodowego prawa handlowego), co oznacza pozostawienie poza zakresem opracowania
problematyki stosunkow migdzypanstwowych zwigzanych z migdzynarodowym obro-
tem handlowym (migdzynarodowe prawo gospodarcze) oraz problematyki reglamen-
tacji tego obrotu przez panstwo (w polskiej doktrynie okre§lane dawniej jako prawo
handlu zagranicznego).

Zalozenie szerokiego i w miarg petnego odzwierciedlenia problematyki migdzy-
narodowego prawa handlowego wymagalo merytorycznego podziatu tomu na dwie
podstawowe czgsci.

Pierwsza czg$¢ obejmuje zagadnienia ogdlne. W pierwszej kolejnosci konieczne
byto zdefiniowanie pojgcia migdzynarodowego prawa handlowego, w celu wyznaczenia
zakresu materii rozwazanej w opracowaniu. Wszak pojecie to jest réznie rozumiane
i w konsekwencji roznie ksztaltuje si¢ zawartos¢ wydawanych na §wiecie opracowan
systemowych lub podrecznikowych. Na zagadnienia ogélne sklada si¢ dalej proble-
matyka zrédet miedzynarodowego prawa handlowego, gdzie obok tradycyjnych zro-
det takich jak m.in. konwencje miedzynarodowe czy lex mercatoria, omawia si¢ takze
harmonizacj¢ prawa prywatnego w aktach pozarzadowych, a nastgpnie obszerny roz-
dzial poswigcony problematyce podmiotéw migdzynarodowych transakcji handlowych,
w tym wybranym zagadnieniom upadlosci mi¢gdzynarodowej. Rozdzial 4 przedstawia
zagadnienia wlasciwosci prawa dla kontraktow w ujeciu ogélnym. Problematyka ko-
lizyjna powraca w dalszych czg$ciach opracowania w odniesieniu do poszczegoélnych
instytucji ogélnych oraz poszczegodlnych kontraktow, typowych dla miedzynarodowych
stosunkéw handlowych. Sporo miejsca poswigcono zawarciu umowy, gdzie obok trady-
cyjnych zagadnien takich jak culpa in contrahendo czy forma pojawia si¢ problematyka
tzw. handlu elektronicznego. W praktyce obrotu szczegoélnie donioste znaczenie ma
zagadnienie interpretacji kontraktu, jemu zatem po$wigcono przewazajaca czes$¢ rozwa-
zan zamieszczonych w rozdziale 6. Problematyka wykonania i naruszenia kontraktu, na
przyktadzie uregulowan Konwencji wiedenskiej, zaprezentowana zostala w rozdziale 9.
Tam tez znalazty si¢ rozwazania o klauzulach sity wyzszej i hardship.

Czes$¢ ogblng tworza tez takie zagadnienia, pojawiajace si¢ praktycznie wraz z kazda
transakcja migdzynarodowego obrotu handlowego, jak: zabezpieczenie wierzytelnosci
z kontraktow (rozdziat 7), ubezpieczenia (rozdziat 8), rozliczenia w migdzynarodowych
transakcjach handlowych (rozdziat 10), zmiany podmiotowe w stosunku wynikajacym
z kontraktu (rozdziat 11) i przedawnienie (rozdziat 12). Odrgbny rozdziat 13, dotycza-
cy rozstrzygania spordéw, nie obejmuje problematyki arbitrazu handlowego, typowego
sposobu rozstrzygania sporéw powstajacych w migdzynarodowych stosunkach hand-
lowych. Tej problematyce poswigcony jest odrgbny, obszerny tom 8 Systemu Prawa
Handlowego, pod red. prof. 4. Szumanskiego (Arbitraz Handlowy, Warszawa 2010).

Cze$¢ szczegblowa zawiera prezentacje najbardziej typowych kontraktow zawie-
ranych w obrocie migdzynarodowym, a wigc umowy sprzedazy (rozdziat 14) i umow
kompensacyjnych (rozdziat 15), uméw przewozu i spedycji (rozdziat 16), umowy le-
asingu (rozdziat 17), umowy o dzieto (rozdziat 18), roznych typéw umoéw szeroko ro-
zumianego posrednictwa (rozdziat 19), uméw o korzystanie z wlasnosci intelektualnej

XXIV



Przedmowa

(rozdziat 20), wreszcie umdw o wspolprace gospodarcza (rozdziat 21). Ta prezentacja
ma w wigkszosci przypadkow charakter bardzo ogo6lny, jako ze kazdy z przedstawianych
kontraktow mogltby z powodzeniem stanowi¢ przedmiot odrgbnego, monograficznego
opracowania. Wystarczy tu wskaza¢ przyktad uméw o roboty budowlane, w tym umo-
we¢ 0 wykonanie kompletnego obiektu, ktére zaliczane sa w typologii uméw do grupy
umow wywodzacych si¢ z umowy o dzieto. Autorom poszczegélnych rozdziatéw cho-
dzilo przede wszystkim o przedstawienie najbardziej typowych konstrukceji prawnych
i zwigzanych z nimi problemoéw, charakterystycznych dla miedzynarodowych stosun-
kéw handlowych, a nie o wyczerpujace opracowanie problematyki danego kontraktu.
Dodac¢ nalezy, ze wiele kontraktow — w ujeciu prawa materialnego i badan prawnopo-
réwnawczych — stanowi przedmiot obszernych opracowan we wczesniejszych tomach
Systemu Prawa Handlowego.

Redaktor tomu:
Warszawa, sierpien 2013 r. Prof. dr. hab. Wojciech Popiotek
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